
Презентация

продукта
Название команды

Фамилия и Имя участников



Описание проекта

Мы делаем проект (название), помогающий пользователям (описание

аудитории) решать проблемы (формулировка проблемы) при помощи

(технология и секретный соус)



Проблема

• Несколько пунктов про проблему, с которой 
сталкивается ваш клиент

• Возможно описать несколько клиентских сегментов

• Сделать пример из реального использования 

сервиса/продукта



Решение

• Опишите как ваш проект решает проблему

• Приведите  конкретные наиболее важные кейсы

• Схема решения крупными блоками 



Как это работает

• Расскажите как именно работает ваш
продукт/бизнес

• Если потребуется, сделайте схему

• Важно рассказать кто кому и за что платит деньги и 

как он это делает.



Коммерческие условия/Бизнес-модель

Расскажите как выглядит и масштабируется ваше 

предложение для клиента, как и какую выгоду 

получает клиент, используя ваш продукт в деньгах 

(или других метриках)



Ваши клиенты

Расскажите как выглядит типичный профиль вашего 

клиента, указывая отрасль, размер, средний чек для 

вашего продукта в зависимости от профиля



Проект пилота

Как может выглядеть пилот (сроки, оборудование, 

расходы), как померить результат.



Кейс реализации (если есть)

Если делали пилот, расскажите с кем и как, какую 

гипотезу проверяли, какие были результаты.



Рынок

• Покажите расчет емкости рынка для вашего
продукта

• По возможности, сделайте расчеты как «сверху» так

и «снизу»



Конкуренты/риски

• Расскажите о конкурентах вашего продукта/бизнеса.

• Здесь может быть только указание компаний или

сервисов, а может быть табличка со

сравнительными характеристиками

• Сравнение, ваши сильные стороны и преимущества



Финансовые показатели

• Основные показатели эффективности проекта: срок 

окупаемости, показатели доходности и 

прибыльности

• Проект должен продемонстрировать положительный 

финансовый результат


