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1 ПАСПОРТ ПРОГРАММЫ УЧЕБНОЙ ПРАКТИКИ 
1.1 Область применения
 программы учебной практики
Программа учебной практики (далее программа практики) – является частью ППССЗ по специальности СПО в соответствии с ФГОС по специальности СПО 38.02.04 Коммерция (по отраслям) входящей в укрупненную группу специальностей СПО 38.00.00 Экономика и управление
1.2.Место учебной практики в структуре основной профессиональной образовательной программы: Программа учебной практики является частью ППССЗ по специальности 38.02.04 Коммерция (по отраслям) в части освоения основных видов деятельности: ПМ.01 Организация и управление торгово-сбытовой  деятельностью
1.3 Цели и задачи практики – требования к результатам прохождения практики
Учебная практика по специальности направлена на формирование у обучающихся умений, приобретение первоначального практического опыта и реализуется в рамках профессионального модуля ППССЗ СПО по основным видам деятельности для последующего освоения ими общих и профессиональных компетенций по специальности 38.02.04 Коммерция (по отраслям).
С целью овладения указанным видом деятельности и соответствующими профессиональными компетенциями обучающийся в ходе прохождения учебной практики должен:
уметь:
	ПК 1.1.
	- У 1 устанавливать коммерческие связи, заключать договоры и контролировать их выполнение;



	ПК 1.2.
	- У3  обеспечивать товародвижение и принимать товары по количеству и качеству;



	ПК 1.4
	- У5 устанавливать вид и тип организаций розничной и оптовой торговли;



	ПК 1.10
	- У6 эксплуатировать торгово-технологическое оборудование;



	ПК1.10

	- У7  применять правила охраны труда, экстренные способы оказания помощи пострадавшим, использовать противопожарную технику. 




1.4 Количество часов на освоение программы учебной практики: 36 часов
2. результаты освоения УЧЕБНОЙ ПРАКТИКИ
Учебная практика по специальности направлена на формирование у обучающихся умений, приобретение первоначального практического опыта и реализуется в рамках профессионального модуля ППССЗ СПО по основным видам деятельности для последующего освоения ими общих и профессиональных компетенций по специальности 38.02.04 Коммерция (по отраслям).

	Код
	Наименование результата обучения

	ОК 1.
	Понимать сущность и социальную значимость своей будущей профессии, проявлять к ней устойчивый интерес.

	ОК 2.
	Организовывать собственную деятельность, выбирать типовые методы и способы выполнения профессиональных задач, оценивать их эффективность и качество.

	ОК 3.
	Принимать решения в стандартных и нестандартных ситуациях и нести за них ответственность.

	ОК 4.
	Осуществлять поиск и использование информации, необходимой для эффективного выполнения профессиональных задач, профессионального и личностного развития.

	ОК 6.
	Работать в коллективе и в команде, эффективно общаться с коллегами, руководством, потребителями.

	ОК 7.
	Самостоятельно определять задачи профессионального и личностного развития, заниматься самообразованием, осознанно планировать повышение квалификации.

	ОК 12.
	Соблюдать действующее законодательство и обязательные требования нормативных документов, а также требования стандартов, технических условий.

	ПК 1.1
	Участвовать в установлении контактов с деловыми партнерами, заключать договора и контролировать их выполнение, предъявлять претензии и санкции.

	ПК1.3
	Принимать товары по количеству и качеству.

	ПК 1.4
	Идентифицировать вид, класс и тип организаций розничной и оптовой торговли.

	ПК 1.10
	Эксплуатировать торгово-технологическое оборудование.


3.лоСТРУКТУРА И СОДЕРЖАНИЕ УЧЕБНОЙ ПРАКТИКИ

	Наименование ПМ, тем
	Виды работ
	Содержание освоенного учебного материала, необходимого для выполнения видов работ
	Объем часов

	1
	2
	3
	4

	ПМ. 01 Организация и управление торгово-сбытовой деятельностью
	
	
	36

	Тема 1. Организация и управление коммерческой деятельностью в сфере товарного обращения.
	Выявление порядка составления  и заполнения хозяйственных договоров  в соответствии с требованиями нормативных документов, ГК РФ, составление документов предшествующих заполнению договора
	Понятие и правовое регулирование договоров,

порядок заключения и исполнения договоров.

Виды  договоров необходимых для ведения коммерческой деятельности   в торговле в соответствии с требованиями нормативных документов, ГК РФ.
	6

	
	Расчет показателей товарооборачиваемости, товарных запасов 

Приобретение умений  документального оформления приемки товаров по количеству и качеству


	Сущность и основные требования, предъявляемые к ор​ганизации товароснабжения
Формы товароснабжения розничной торговой сети. Составление акта приемки товаров по количеству, составление претензий об уплате неустойки за недопоставку с соответствии с инструкциями П 6, П 7. 
	6

	
	 Определение идентификации типа и вида организация розничной и оптовой торговли, в соответствии с установленной классификацией.


	Классификация  видов, типов организаций (предприятия)  торговли в соответствии с установленной классификацией, в соответствии нормативными актами.


	6

	
	Определение торгово-технологического  оборудования торгового зала для каждого вида  организации   оптовой и розничной торговли.
	Устройство и основы технологических планировок магазинов 

Требования к устройству магазинов
Состав и взаимосвязь помещений магазина
Устройство и планировка торгового зала и помещений для приемки, хранения и подготовки товаров к про​даже
	6

	Тема 2. Организация и регулирование торгово​технологического процесса в розничной и оптовой торговле
	Эксплуатация торгово-технологического оборудования в соответствии с назначением и соблюдением правил охраны труда
	Правила эксплуатации  торгового оборудования. Подготовка контрольно-кассовой машины к работе, с соблюдением техники безопасности.

Осуществление  расчетных операций с помощью ККМ, с соблюдением техники безопасности.

Подготовка оборудования  к работе, работа на нем  с соблюдением техники безопасности.
	6

	
	
	Оказание доврачебной помощи при разных видах травматизма

 Методики использования разных  видов  огнетушителей.

Дифференцированный зачет
	6

	
	Итого
	36


Задание на практику 
Задания  учебной практики по ПМ. 01 Организация и управление торгово-сбытовой деятельностью:

ПЕРВЫЙ ДЕНЬ УЧЕБНОЙ ПРАКТИКИ
Рассмотреть содержание договоров необходимых для деятельности в торговле в соответствии с требованиями нормативных документов, ГК РФ. (задание 1)
Составить и заполнить договора купли продажи (задание 2, 3, 4)

ВТОРОЙ ДЕНЬ УЧЕБНОЙ ПРАКТИКИ
Рассчитать среднюю норму и норматив товарных запасов по магазину.
Определить влияние на изменение объема товарооборота факторов товарного обеспечения
Заполнить акт о приемке товаров ТОРГ 1 с соответствии с инструкциями П 6, П 7
Оформить акт об установленном расхождении по количеству и качеству при приемке ТОРГ 2

Составить претензию по договору поставки

Составить счет-фактуру

Оформить доверенность
ТРЕТИЙ ДЕНЬ УЧЕБНОЙ ПРАКТИКИ
Провести идентификацию вида, типа организации (предприятия) торговли в соответствии с установленной классификацией, нормативными актами. 
ЧЕТВЕРТЫЙ ДЕНЬ УЧЕБНОЙ ПРАКТИКИ
Определить потребности  торгово-технологического  оборудования для торгового зала для каждого вида  организации   
Рассчитать торговую, установочную и демонстрационную площадь

Определить размер склада

ПЯТЫЙ ДЕНЬ УЧЕБНОЙ ПРАКТИКИ
Подготовить контрольно-кассовые машины к работе, с соблюдением техники безопасности

Выполнить расчетные операции с помощью ККМ - выполнить действия кассира при обслуживании покупателя в кассовом режиме
Обслужить покупателя в соответствии с требованиями обслуживания при совершении:

- одной покупки;

- нескольких покупок;

- с промежуточным итогом;

- со сдачей;

- при аннулировании денежных сумм;

- при возврате товара в секцию.
Внести в базу партию нового поступившего товара

Подготовить весы к работе с соблюдением техники безопасности.
Выполнить взвешивание и  рассчитать стоимость товара  с помощью  весового оборудования

ШЕСТОЙ ДЕНЬ УЧЕБНОЙ ПРАКТИКИ
Оказание первой помощи при вывихе, ушибе, переломе, ожоге, электротравмы, обмороке, тепловом (солнечном) ударе, остановке кровотечения (раны). 
Составить алгоритм порядка  применения огнетушителей: пенного, порошкового, углекислотного типа
Задание № 1

Заполните таблицу, укажите те статьи Гражданского кодекса Российской Федерации, в которых содержится соответствующая информация:
	Виды договоров
	Определение
	Существенные условия
	Стороны договора
	Предмет договора

	Договор подряда
	
	
	
	

	Договор на выполнение научно-исследовательских работ
	
	
	
	

	Договор хранения
	
	
	
	

	Договор купли-продажи
	
	
	
	

	Договор купли-продажи недвижимости
	
	
	
	

	Договор поставки
	
	
	
	

	Договор аренды
	
	
	
	


Задание №  2
        ООО  «Престиж» под руководством генерального директора Серова А.Д. находящееся по адресу: Ростовская область г. Сальск, ул. Ворошилова 7 (Телефон: 1 (111) 1111111, ИНН: 21313144142, КПП: 123123123, ОГРН: 12312312312, ОКПО: 1231241412, ОКАТО: 12431241, Расчетный счет: 12312312412, Наименование банка: ПАО «Сбербанк России», БИК: 125152352512, Корреспондентский счет: 12391249123)  занимающееся розничной торговлей, реализовало партию   наушников   SONY Х в пятьдесят единиц гражданину Иванову И.В.  Для предприятия торговая надбавка составила 40%  по сравнению с закупочной ценой. Если бы  товар обошелся предприятию на 30 % дешевле при покупке, а надбавку можно бы было увеличить до 60 %, то розничная цена наушников составила бы 800 руб. Какова розничная цена одних наушников? Определите цену закупки данной партии.          

         Продажа товаров  осуществляется по образцам,  какой   договор будет заключен между покупателем и продавцом (укажите название договора),    заполните данный договор с указанием наименований разделов договора 

ДОГОВОР ________________________________ № ____
_____________   г.                                                                                                    «____» ____________ 20__г.

 ООО «________________» в лице _____________________________________________________________, действующего на основании __________, именуемое в дальнейшем «________________________», с одной стороны, и_______________________________, именуемый(ая) в дальнейшем «_________________», с другой стороны, вместе именуемые «Стороны»,  заключили настоящий договор о нижеследующем:
1. _____________________________________
1.1. Продавец обязуется передать товар (товары) и относящиеся к нему документы в собственность Покупателя, а Покупатель обязуется осмотреть товар, принять и оплатить его на условиях, установленных настоящим договором.

1.2. Сведения о товаре (количество): ____________________________________________________________________________________

2. ____________________________________________
2.1. Продавец обязуется:

              2.1.1. передать товар и относящиеся к нему документы Покупателю на условиях, установленных настоящим договором;

2.1.2. обеспечить перевозку товара своими силами и за свой счет;

2.1.3. передать товар свободным от любых прав и притязаний третьих лиц, о которых в момент заключения договора Продавец знал или не мог не знать.

2.2. Покупатель обязуется:

2.2.1. осмотреть и принять товар в 3 - дневный срок;

2.2.2. уплатить за товар его цену в соответствии с условиями настоящего договора.

3. _____________________________________________________
3.1. Цена товара составляет _______________________________________________________ рублей. Цена товара включает (не включает) стоимость его доставки в пределах города.

3.2. Расчеты по договору производятся путем: 100% предоплаты (вариант: единовременной оплаты, поэтапной оплаты и т.п.). 

3.3. Форма оплаты: ___________________________________________________________________

4. _________________________________________________
4.1. Передача товара в соответствии с условиями настоящего договора производится по месту нахождения ____________________ (Продавца, Покупателя).

4.2. Переход риска утраты или повреждения товара определяется в соответствии с требованиями гражданского законодательства, действующего на территории России.

4.3. Продавец передает Покупателю товар в течение _____ рабочих дней со дня подписания настоящего договора.
5. ______________________________________
5.1. За просрочку передачи товара Продавец уплачивает Покупателю пени в размере 3 % его стоимости за каждый день просрочки.

5.2. Уплата неустойки не освобождает стороны от обязанности исполнить свои обязательства, вытекающие из настоящего договора.

5.3. Меры имущественной ответственности сторон, не предусмотренные в настоящем договоре, применяются в соответствии с нормами законодательства, действующего на территории России.

                                             6. ________________________________________________
6.1. Настоящий договор вступает в силу в день его подписания и действует до фактического исполнения сторонами вытекающих из него обязательств.

7. _______________________________________________
_____________________________________                                         _____________________________
___________________________________                                               ____________________________
_____________________________________                                         
_____________________________________                                         
__________________________________

__________________________________

__________________________________
Заполните договор поставки, спецификацию к договору.
Задание № 3 
          Составьте проект договора, в котором стороны установили, что должник обязан произвести исполнение не кредитору, а указанному в договоре третьему лицу, имеющему право требовать от должника исполнения обязательства в свою пользу?

Задание №  4 

         Составить договор купли-продажи партии газированной воды «Ручеек» в количестве 22 ящиков (4000 бутылок) по цене 3 руб. за бутылку сроком на 14 дней, в котором продавец обязуется обеспечить товар сертификатом качества и доставить его на склад покупателя в течение двух дней после предоплаты. Покупатель обязуется обеспечить предоплату в размере 75% от общей суммы до 01.03.2019 и 25% – в течение десяти дней после получения товара, плюс 1% от суммы за каждый день просрочки платежа. За нарушение условий договора сторонами предусмотрен штраф в размере 30% от всей суммы договора, плюс 3% от суммы за каждый день просрочки доставки товара. При условии форс мажорных обстоятельств стороны претензий друг к другу не имеют. Споры рассматриваются в существующем порядке: продавец ООО «Лира»; покупатель АО «Русь».

Задание № 5 

          Рассчитать среднюю норму и норматив товарных запасов по магазину на основе данных таблицы 1. 
Таблица 1

	Товарные группы
	Розничный товарооборот, тыс.руб.
	Норма

ТЗ,
	Норматив ТЗ,

тыс.руб.

	
	квартальный
	среднедневной
	дни
	
	

	А
	1
	2
	3
	4

	Молоко и молочные продукты
	108
	
	3
	

	Хлебобулочные изделия
	170
	
	11
	

	Мука и крупа
	82
	
	27
	

	Прочие
	210
	
	33
	

	Итого
	
	
	
	


Задание № 6

       Определить влияние на изменение объема товарооборота факторов товарного обеспечения исходя из следующих условий, представленных в таблице 2 

Таблица 2 

Сведения об остатках и движении товаров в предприятии розничной торговли (тыс. руб.)

	Показатель
	Прошлый год
	Отчетный год
	Отклонение (+;-)

	Запасы на начало года
	433,5
	1008,5
	

	Поступление
	6900
	7420
	

	Реализация
	6325
	8290
	

	Прочее выбытие товаров
	-
	21,6
	

	Запасы на конец года
	1008,5
	116,9
	


Задание № 7

Рассчитать среднюю норму и норматив товарных запасов по магазину на основе данных таблицы 3. 
Таблица 3
	Товарные группы
	Розничный товарооборот, тыс.руб.
	Норма

ТЗ,
	Норматив ТЗ,

тыс.руб.

	
	За месяц
	среднедневной
	дни
	
	

	А
	1
	2
	3
	4

	Верхняя одежда
	240
	
	21
	

	Головные уборы
	150
	
	10
	

	Трикотаж
	120
	
	8
	

	Перчатки
	60
	
	17
	

	Итого
	
	
	
	


Задание № 8

Рассчитать среднюю норму и норматив товарных запасов по магазину на основе данных таблицы 4. 
Таблица 4
	Товарные группы
	Розничный товарооборот, тыс.руб.
	Норма

ТЗ,
	Норматив ТЗ,

тыс.руб.

	
	За год
	среднедневной
	дни
	
	

	А
	1
	2
	3
	4

	Мясо и птица
	1800
	
	5
	

	Колбасные изделия
	612
	
	8
	

	Рыба и рыбопродукты
	864
	
	7
	

	Кондитеские изделия
	396
	
	3
	

	Итого
	
	
	
	


Задание № 9

        Заполните акт приемки товаров № 17  при следующих исходных данных:
ООО «Эверест» магазин «Свежий хлеб», находящийся по адресу г. Сальск, ул. Ленина 17 (под руководством генерального директора Серова А.Д. Телефон: 1 (111) 1111111, ИНН: 21313144142, КПП: 123123123, ОГРН: 12312312312, ОКПО: 1231241412, ОКАТО: 12431241, Расчетный счет: 12312312412, Наименование банка: ПАО «Сбербанк России», БИК: 125152352512, Корреспондентский счет: 12391249123) осуществил 29 августа 2019 года приемку на склад  № 3 следующих товаров:

	Товар
	Сертификат
	Кол-во лотков
	Кол-во штук
	Цена
	Стоимость

	Хлеб «Отрубной»
	258795003 от 15.03.2018 г.
	14
	196
	21
	

	Батон «Нарезной»
	213567910 от 11.04.2018г
	15
	150
	24
	

	Итого
	
	
	
	
	


Фактически принято:

	Товар
	Сертификат
	Кол-во лотков
	Кол-во штук
	Цена
	Стоимость

	Хлеб «Отрубной»
	258795003 от 15.03.2014 г.
	13
	182
	21
	

	Батон «Нарезной»
	213567910 от 11.04.2014г
	15
	150
	24
	

	Итого
	
	
	
	
	


   Грузоотправителем является ОАО «Салький хлебокомбинат» ул. Буденного № 70 (тел 8 372  2-22-17) Основанием для приемки является счет-фактура №142 от 28 августа 2019 г. Договор поставки № 240 от 14 июня 2019 года, приказ № 85 от 28 августа 2019 г.
Дата отправления товара 29 августа  2019  года.

    Составить  претензию поставщику по условию задания № 1.     С грузоотправителя взыскать убытки в размере   суммы недостачи товара .
Задание № 10

Из магазина ООО «Скрепка» находящийся по адресу 347630, Ростовская область город Сальск,  ул. Пушкина 17, генеральный директор Иванов И.Ю (Телефон: 1 (111) 1111111, ИНН: 21313144142, КПП: 123123123, ОГРН: 12312312312, ОКПО: 1231241412, ОКАТО: 12431241, Расчетный счет: 12312312412, Наименование банка: ПАО «Сбербанк России», БИК: 125152352512, Корреспондентский счет: 12391249123). были отпущены товары  для МБОУ СОШ № 1 г. Сальска находящегося по адресу ул. Кирова д.10, ИНН: 6153014241, КПП: 123123125 следующего ассортимента по счету № 250 от 30.08.2019 г.:

1. Бумага «Сopy»   -  50  шт. по цене 200 рублей за штуку.

2. Набор тетрадей  48 листов - 60 наборов по 10 шт. в каждом, по цене 36 рублей за штуку.

Цена товара указана без НДС.

      Товар отпустила администратор магазина Сидорова Т.В., принял товар заведующий по хозяйственной части  Ковалев Ю.В. на основании доверенности № 17 от 6 сентября 2019 г. Расчет произвел гл.бухгалтер Ушакова П.Б.

Заполните счет-фактуру № 34 от 2 сентября 2019 г. (Приложение 1) и доверенность.
Задание № 11

     Определите тип магазина розничной: магазин с торговой площадью от 5000 до 20000 кв. м. и с ассортиментом товаров до 50000 наименований, охватывает полный спектр продовольственных и широкий спектр непродовольственных товаров. Вид обслуживания – самообслуживание. Определите преимущества данного типа. Укажите нормативный акт. Составьте ассортимент реализуемой продукции.
Задание № 12
          Определите тип магазина розничной торговли универсальный магазин самообслуживания по продаже большинства наименований продовольственных товаров и сопутствующих товаров для домашнего хозяйства. Торговая площадь – от 500 до 4000 кв. м., как правило, имеются собственные производственные цеха и продукция под СТМ, количество наименований в ассортименте от 7 до 15 тыс., доля непродовольственных товаров составляет примерно 30%. Уровень цен на большинство товаров преимущественно выше среднего во многом из-за высоких логистических издержек. Предлагают повышенный уровень обслуживания и различные сопутствующие услуги, комфорт в покупках, формируя тем самым лояльность клиентов. Зона обслуживания имеет радиус до 2-4 км. Определите преимущества данного типа. Составьте ассортимент реализуемой продукции.
Задание № 13

         Определите тип магазина розничной торговли: универсальное предприятие торговли, розничной, оптовой и мелкооптовой торговли, площадью около 650 кв. м., универсальный ассортимент продовольственных и (или) непродовольственных товаров, реализация товаров преимущественно из транспортной тары (ящики, контейнеры и др.). Широкая зона обслуживания. Организованная стоянка для парковки автотранспорта. Возможна реализация товаров дистанционным способом. Оказание дополнительных услуг торговли, форма  торгового обслуживания покупателей - самообслуживание. Определите преимущества данного типа. Составьте ассортимент реализуемой продукции.
Задание № 14

          Определите тип магазина розничной торговли: универсальное предприятие торговли, розничной, оптовой и мелкооптовой торговли, площадью около 650 кв. м., универсальный ассортимент продовольственных и (или) непродовольственных товаров, реализация товаров преимущественно из транспортной тары (ящики, контейнеры и др.). Широкая зона обслуживания. Организованная стоянка для парковки автотранспорта. Возможна реализация товаров дистанционным способом. Оказание дополнительных услуг торговли, форма  торгового обслуживания покупателей - самообслуживание. Определите преимущества данного типа. Составьте ассортимент реализуемой продукции.
Задание № 15
 Определить общую потребляемую площадь склада для товаров 3 групп: А, Б, В. Все необходимые данные приведены в таблицах.

Таблица 10

Объем товарооборота по каждой группе

	Объем по кварталу
	Товар А
	Товар Б
	Товар В



	1 квартал 
	500 тыс. руб
	350 тыс. руб
	380 тыс. руб

	2 квартал 
	290 тыс. руб
	750 тыс.руб
	520 тыс.руб

	3 квартал 
	810 тыс.руб
	960 тыс. руб
	120 тыс. руб

	4 квартал 
	490 тыс. руб
	150 тыс. руб
	520 тыс руб


Прочие показатели для расчетов
	Показатели 


	Группа товаров А
	Группа товаров Б


	Группа товаров В



	Товарный запас, дн
	10
	15
	7

	Средняя стоимость 1 вагона, тыс. руб.


	9
	7
	5

	Коэффициент неравномерности

образования запасов


	1,25
	1,75
	1,15

	Способ хранения
	штабельный 


	стеллажный 


	стеллажный



	Высота товаров укладки, м
	
	
	


Задание № 16
Оптовая фирма, торгующая широким ассортиментом неохлаждающих продовольственных товаров, планирует расширить объем продаж. Анализ рынка складских услуг региона деятельности показал целесообразность организации собственного склада. Определить размер склада по данным табл. 11

Пользуясь методическими указаниями, а также данными табл. 11 выполнить расчет площади склада. Результаты оформить в виде табл.12

Площадь межстеллажных проездов принять равной грузовой площади.

Таблица 11

Исходные данные выполнения задания

	Показатель
	Обозначение
	Единица измерения
	Значение показателя

	1
	2
	3
	4

	Прогноз годового товарооборота
	Q
	у. д.е./год
	5 000 000

	Прогноз товарных запасов
	З
	дней оборота
	30

	Коэффициент неравномерности загрузки склада
	Kн
	-
	1,2

	Коэффициент использования грузового объема склада
	Kи.г.о.
	
	0,65

	Примерная стоимость 1м3 хранимого на складе товара
	Cv
	у.д.е./м3
	250

	Примерная стоимость 1т хранимого на складе товара
	Cp
	у.д.е./м3
	500

	Высота укладки грузов на хранение (на складе предусмотрен стеллажный способ хранения​) 
	H
	М
	5,5

	Доля товаров, проходящих через участок приемки склада
	A2
	%
	60

	Доля товаров, подлежащих комплектованию на складе
	A3
	%
	50

	Доля товаров, проходящих через отправочную экспедицию
	A4
	%
	70

	Укрупненный показатель расчетных нагрузок на 1м2 на участках приемки и комплектования
	Q
	т/м2
	0,5

	Укрупненный показатель расчетных нагрузок на 1м2 экспедиций
	Qэ.
	т/м2
	0,5

	Время нахождения товара на участке приемки
	Tпр
	Дней
	0,5

	Время нахождения товара на участке комплектования
	Tкм
	Дней
	1

	Время нахождения товара в приемочной экспедиции
	Tп.э.
	Дней
	2

	Время нахождения товара в отправочной экспедиции
	Tо.э.
	Дней
	1


Таблица 12

Экспликация технологических зон склада

	Наименование технологической зоны
	Размер площади зоны, м2

	Зона хранения ( грузовая площадь),  Sгр
	

	Зона хранения (площадь проходов и проездов),  Sвсп
	

	Участок приемки товаров, Sпр
	

	Участок комплектования товаров, Sкм
	

	Приемочная экспедиция,  Sп.э.
	

	Отправочная экспедиция,  Sо.э.
	

	Рабочее место заведующего складом, Sр.м.
	

	Общая площадь склада, Sобщ
	


Технологические зоны общетоварного склада показаны на рис.1.


Рисунок 1. Принципиальная схема склада
Рассчитайте технико-экономические показатели торговых предприятий и сделайте вывод о рациональном использовании площадей магазина

	№
магазина
	Площадь  магазинов, м2
	Коэффициенты, %

	
	общая
	торговая
	под
основанием
оборудования

	для
показа
товаров

	соотношения торговой площади к общей
	установочный
	демонетрационный

	1
	1200
	840
	280
	630
	
	
	

	2
	120
	88
	26
	68
	
	
	

	3

3
	500
	355
	107
	2.90
	
	
	

	4
	860
	600
	186
	450
	
	
	

	5
	740
	520
	156
	442
	
	
	

	6
	360
	240
	72
	185
	
	
	

	


Задание № 17

Рассчитайте торговую, установочную и демонстрационную площадь магазина и сделайте вывод о рациональном использовании площадей, если общая площадь магазина 1274м2, торговая площадь занимает 71% от общей, площадь под основанием оборудования 38% , площадь для демонстрации товаров 79%.

Задание № 18

Сделайте вывод о рациональном использовании площади магазина, если общая площадь составила 3570 м2, торговая 2499 м2, установочная 800 м2, демонстрационная 1874 м2.

Задание № 19

Распределите перечисленные виды мебели на 2 группы: мебель для торговых залов и мебель для подсобных помещений:
горки, прилавки, подтоварники, поддоны, витрины, кассовые кабины, примерочные кабины, контейнеры, вешала для одежды, столы для упаковки товаров, устройство для хранения сумок покупателей, лари, кронштейн для головных уборов, витрина навесная, банкетка двухместная, штанга для обуви, кронштейны для тканей.
Задание № 20

Произвести расчет с покупателями:

· колбаса «Краковская»- 0,750кг по цене 315 -00; 

· сыр «Российский» - 0,300кг по цене 284-00; 

· минеральная вода «Сарова» 1,5 л.-  3 бутылки по цене 22-00

Деньги покупателя– 1000-00

Внести в базу партию товара чай черный «Лисма»   50 шт. по цене 58-20 

Задание № 21

Произвести расчет с покупателями:

· батон нарезной – 2 батона по цене 23-00;

· макароны- 2, 270кг по цене 32-60;

· крупа рисовая -1,200кг по цене 39-80

Деньги покупателя– 5000-00

Задание № 22

Произвести расчет с покупателями:

· творог  – 300 гр  по цене 131-00;

· кефир – 2 пакета по цене 89-50;

· маргарин сливочный – 5 шт. по цене 67-90;

Деньги покупателя– 2000-00

Аннулировать 2 позицию.

4 условия реализации Программы УЧЕБНОЙ практики

4.1.  Требования к материально-техническому обеспечению

Учебная практика реализуется в лабораториях: 
Лаборатория технического оснащения торговых организаций и охраны труда, лаборатория товароведения
Оборудование: 
- посадочные места по количеству обучающихся;

- рабочее место преподавателя, 
- Кассовый бокс – 1 шт.,  Рабочее место кассира - 1. 
- Компьютер АСПД "ШТРИХ-Light 100"

- Дисплей для кассира 10"

- Программируемая клавиатура 78 клавиш

- Сканер Honeywell 7820 Solaris

- Денежный ящик HPC-460 FT

- Лицензионная программа 1С: Предприятие 8.0 "Штрих-М: Кассир v.5"  Основная поставка. 
- Онлайн касса, контрольно-кассовая техника «Меркурий 115 Ф»    
- Весоизмерительное оборудование
- Холодильное оборудование (витрина морозильная) 
- витринные стеллажи, муляжи товаров

Лаборатория информационных технологий в профессиональной деятельности. 
Оборудование: 
- посадочные места по количеству обучающихся, 
- рабочее место преподавателя, 20 ноутбуков, мультимедиапроектор, принтер.
4.2. Информационное обеспечение обучения

Перечень учебных изданий, Интернет-ресурсов, дополнительной литературы

Основные источники:

1. Основы коммерческой деятельности: учеб. пособие \  И.Ю Коротких – 3-е изд., стер. – М.: Издательский центр «Академия», 2018
2. Организация торговли (торговой деятельности). : учебник / Иванов Г.Г. — Москва : КноРус, 2019  

3. Организация торговли (торговой деятельности) : учебник / Г.Г. Иванов. — Москва : КноРус, 2018.  

4. Торговое дело. Производственное обучение: учебное пособие / А.В. Сакерина, Ю.Л. Курганович, Ю.А. Усеня.— Минск: Республиканский институт профессионального образования (РИПО), 2018.  

5. Управление качеством: Учебное пособие / Б.И. Герасимов, А.Ю. Сизикин, Е.Б. Герасимова; Под ред. Б.И. Герасимова - 3-e изд., перераб. и доп. - М.: Форум: НИЦ ИНФРА-М, 2018. 

6. Организация торговли : учебник / С.И. Жулидов. — М. : ИД «ФОРУМ» : ИНФРА-М, 2018. 

7. Организация и технология торговли : учебное пособие / И.В. Грибанова, Н.В.Смирнова. - Минск : РИПО, 2019.

8. Организация торговли. Практикум : учебное пособие / С.И. Башаримова, Я.В. Гринкова, М.В. Дасько. - Минск : РИПО, 2019.  

9. Вычисления в торговле: Учебное пособие / Еременко М.М. - Мн.:РИПО, 2018 

10. Торговое дело. Производственное обучение : учебное пособие / А.В. Сакерина, Ю.Л. Курганович, Ю.А. Усеня. - Минск : РИПО, 2019 

11. Организация торговли : учебник / С.И. Жулидов. — М. : ИД «ФОРУМ» : ИНФРА-М, 2018.  

12. Организация и технология торговли / Грибанова И.В., Смирнова Н.В., - 4-е изд. - Мн.:РИПО, 2018. 

13. Торговое оборудование: Учебное пособие / Мезена Т.К., - 3-е изд. - Мн.:РИПО, 2014. Торговое оборудование. Практикум: Учебное пособие / Мезена Т.К., - 2-е изд. - Мн.:РИПО, 2018.  

14. Охрана труда при технической эксплуатации электрооборудования / Пасютина О.В. - Мн.:РИПО, 2018.  
15. Охрана труда. Лабораторный практикум: Учебное пособие / Луцкович Н.Г., Шаргаева Н.А. - Мн.:РИПО, 2018.  
16. Охрана труда : учеб. пособие / М.В. Графкина. — 2-е изд., перераб. и доп. — М. : ФОРУМ : ИНФРА-М, 2018. 
17. Оборудование торговых предприятий. Рабочая тетрадь : учеб.пособие для студ.учреждений сред.проф.образования\ Л.И. Никитченко – 6-е издание.,, стер. – М.: Издательский центр «Академия», 2018.  
Нормативно – правовые акты:
1. Налоговый кодекс Российской Федерации (часть первая) от 31.07.1998 N 146-ФЗ (ред. от 06.06.2019)//"Российская газета", N 148-149, 06.08.1998.
2.Трудовой кодекс Российской Федерации" от 30.12.2001 N 197-ФЗ//"Российская газета", N 256, 31.12.2001.
3. Федеральный закон от 17.07.2009 N 162-ФЗ "О внесении изменения в статью 2 Федерального закона "О применении контрольно-кассовой техники при осуществлении наличных денежных расчетов и (или) расчетов с использованием платежных карт" и отдельные законодательные акты Российской Федерации"// "Российская газета", N 132, 21.07.2009
5. Закон РФ от 07.02.1992 N 2300-1(ред. от 18.03.2019)"О защите прав потребителей"//"Российская газета", N 8, 16.01.1996.

6. "ГОСТ Р 54608-2011. Национальный стандарт Российской Федерации. Услуги торговли. Общие требования к объектам мелкорозничной торговли"(утв. и введен в действие Приказом Росстандарта от 08.12.2011 N 742-ст) //М.: Стандартинформ, 2012.
7. "Инструкция о порядке приемки продукции производственно-технического назначения и товаров народного потребления по качеству"  утверждена Постановлением Государственного арбитража при Совете Министров СССР
от 25 апреля 1966 г. N П-7
4.3. Общие требования к организации учебной практики
Учебная практика реализуется непрерывно (концентрированно).
Прохождение учебной практики организовано в форме учебных занятий по 6 часов в день всего 36 часов. Для проведения учебной практики, студенческие группы делятся на подгруппы в количестве не более 15 человек.

Учебная практика проходит после изучения междисциплинарных курсов данного модуля. Учебная практика заканчивается дифференцированным зачетом на последнем занятии. 

Дифференцированный зачет по учебной практике выставляется на основании характеристики профессиональной деятельности студента, аттестационного листа, дневника практики с приложениями. 
Контроль и оценка результатов освоения учебной практики осуществляется руководителем практики в процессе наблюдения, а также по итогам выполнения обучающимися практических заданий. 
Итоговая оценка за дифференцированный зачет по учебной практике складывается из следующих показателей:
- оценка руководителя учебной практики от образовательного учреждения за выполнение практических заданий с учетом их объема и сложности, точности расчетов и их обоснованности (средняя оценка аттестационного листа);

- оценка за качество общих компетенций, проявленных студентом в период в период учебной практики (из характеристики профессиональной деятельности студента);
- оценка за выполнение видов работ (заполнение дневника с приложениями)
4.4. Кадровое обеспечение образовательного процесса

Требования к квалификации педагогических кадров, осуществляющих руководство практикой
Учебная практика проводится преподавателями дисциплин профессионального цикла, имеющими высшее образование, соответствующее профилю преподаваемой дисциплины (модуля). 
Организацию и руководство учебной практикой осуществляют руководители практики от образовательного учреждения.
Преподаватели проходят стажировку в профильных организациях не реже 1 раза в 3 года.
 5 Контроль и оценка результатов освоения УЧЕБНОЙ ПРАКТИКИ 
	Результаты освоения

(объекты оценивания)
	Основные показатели оценки результата  
	Формы
аттестации

	ПК 1.1 
	- У 1 устанавливать коммерческие связи, заключать договоры и контролировать их выполнение;
ОК 12
	Составление договоров:  купли-продажи, договора поставки в соответствии с требованиями нормативных документов, ГК РФ, составление документов предшествующих заполнению договора
Решение   профессиональных задач  в области организации и управления торгово – сбытовой деятельностью, и соблюдено действующее законодательство
	Дифференцированный зачет

	ПК 1.3
	- У 3 обеспечивать товародвижение и принимать товары по количеству и качеству;

ОК 3

	Расчет товарооборачиваемости, товарных запасов. 

Составление акта приемки товаров по количеству, составление претензий об уплате неустойки за недопоставку с соответствии с инструкцией П – 7,  составление претензий об уплате неустойки за поставку товара ненадлежащего качества в соответствии с инструкцией П – 6.
Решение стандартных профессиональных задач  в области организации и управления торгово – сбытовой деятельности
	Дифференцированный зачет

	ПК 1.4
	- У5 устанавливать вид и тип организаций розничной и оптовой торговли;

ОК 12

	    Проведение идентификации вида, типа организации (предприятия)  торговли в соответствии с установленной классификацией.

Определение торгово-технологического  оборудования торгового зала для каждого вида  организации   оптовой и розничной торговли.
Выполнение  работ  с соблюдением требований действующего законодательства, стандартов, технических условий при продаже товаров.
	Дифференцированный зачет

	ПК 1.10             
	-  У  6   эксплуатировать торгово-технологическое оборудование
ОК 02


	Подготовка контрольно-кассовой машины к работе, с соблюдением техники безопасности

Выполнение расчетных операций с помощью ККМ, работа в режиме отложенный чек, регистрация нескольких покупок со сдачей, аннулирование денежных сумм.
Подготовка весов к работе с соблюдением техники безопасности
Выполнение взвешивания товара и расчет стоимости данного товара.

Выбор и применение методов и способов решения профессиональных задач в области ведения, организации и управления торгово- сбытовой деятельностью
	Дифференцированный зачет

	ПК 1.10              
	- У 7 применять правила охраны труда, экстренные способы оказания помощи пострадавшим, использовать противопожарную технику. 
ОК 3

	- Оказание доврачебной помощи при ожогах, обморожениях.
- Первая помощь при термических и электрических ожогах.
- Доврачебная помощь при отравлениях, ранениях, поражениях током.
- Методики использования разных  видов  огнетушителей: жидкостных, газовых, порошковых, пенных.
Решение стандартных и нестандартных профессиональных задач в области организации и управления торгово – сбытовой деятельностью
	Дифференцированный зачет


НЧПОУ «Сальский  экономико-правовой техникум»
Аттестационный лист по учебной  практике 
__________________________________________________________________,

ФИО студента

Обучающийся(аяся) на     _     курсе по специальности СПО 

___________________38.02.04 Коммерция (по отраслям)______________

код и наименование
успешно прошел(ла) учебную практику по ПМ.01 Организация и управление торгово-сбытовой деятельностью

(наименование профессионального модуляпо профилю специальности)

в объеме  36   часов  с «_____»__________________г. по «_____»____________________г.

в организации НЧПОУ «Сальский  экономико-правовой техникум»
 (наименование организации, юридический адрес) 

Виды и объем работ, выполненные обучающимся во время практики:

	Наименование профессиональных и общих компетенций осваиваемых во время практики
	Критерии  оценки результатов
	Уровень освоения обучающимся профессиональных компетенций 

(высокий, средний, низкий)

	ПК 1.1- У 1 устанавливать коммерческие связи, заключать договоры и контролировать их выполнение;
ОК 12

	Составлены и заполнены договора купли-продажи, поставки, правильно расположены реквизиты  в договоре поставки, правильно оформлены все документы предшествующие заполнению договора 
Решены   профессиональные задачи в области организации и управления торгово – сбытовой деятельностью, и соблюдено действующее законодательство

	

	ПК 1.3 - У 3 обеспечивать товародвижение и принимать товары по количеству и качеству;

ОК 3
	Произведен расчет показателей товарооборачиваемости, товарных запасов. 

Составлен акт  приемки товаров по количеству, составлены претензии об уплате неустойки за недопоставку с соответствии с инструкцией П – 7,  составление претензий об уплате неустойки за поставку товара ненадлежащего качества в соответствии с инструкцией П – 6.

Решены стандартные профессиональные задачи в области организации и управления торгово – сбытовой деятельности

	

	ПК 1.4 - У5 устанавливать вид и тип организаций розничной и оптовой торговли;
ОК 12
	    Проведена  идентификация вида, типа организаций (предприятия)  торговли в соответствии с установленной классификацией.

Определен  перечень торгово-технологического  оборудования торгового зала для каждого вида  организации   оптовой и розничной торговли.

- Выполнены работы с соблюдением требований действующего законодательства, стандартов, технических условий при продаже товаров.
	

	ПК 1.10 -  У  6   эксплуатировать торгово-технологическое оборудование

ОК 02


	Подготовлена  контрольно-кассовая машина к работе, с соблюдением техники безопасности

Выполнен  расчет операций с помощью ККМ, работа в режиме отложенный чек, регистрация неспольких покупок со сдачей. 

Подготовлены весы к работе с соблюдением техники безопасности, осуществлена работа по взвешиванию

Выполнено взвешивание товара, рассчитана стоимость товара

Выбор и применение методов и способов решения профессиональных задач в области ведения, организации и управления торгово- сбытовой деятельностью
	

	ПК 1.10 - У 7 применять правила охраны труда, экстренные способы оказания помощи пострадавшим, использовать противопожарную технику. 
ОК 03
	- Оказана доврачебная помощь при ожогах, обморожениях.

Первая помощь при термических и электрических ожогах.

Доврачебная помощь при отравлениях, ранениях, поражениях током.

- Применены методики использования разных  видов  огнетушителей: жидкостных, газовых, порошковых, пенных.

Решение стандартных и нестандартных профессиональных задач в области организации и управления торгово – сбытовой деятельностью
	


Уровень освоения обучающимся профессиональных компетенций 

(высокий, средний, низкий)_______________________________________________________
Руководитель практики от техникума

___________________   _______________

Подпись      расшифровка подписи

МП

«__»__________20___г.

Характеристика профессиональной деятельности студента во время учебной практики
 1. ФИО  студента, № группы, специальность,  ___________________________________________________________________ 
38.02.04 Коммерция (по отраслям)
2. Место проведения практики (организация), наименование, юридический адрес: НЧПОУ «Сальский экономико-правовой техникум», Ростовская область, город Сальск, ул. Привокзальная, д.2

3. Время проведения практики с « ___»________20_г. по « ___»________20__г.

4. Оценка степени выраженности следующих качеств студентов по освоению компетенций в период практики

	1. Соблюдал внутренний распорядок дня учебной практики, дисциплину.
	5
	4
	3
	2
	1

	2. Использовал теоретические знания и методы исследования на практике для решения практических заданий.
	5
	4
	3
	2
	1

	3. Самостоятельно работал с различными источниками при заполнении финансовой документации
	5
	4
	3
	2
	1

	4. Осуществлял выбор инструментальных средств для обработки экономических данных в соответствии с поставленной задачей, анализировал результаты расчетов и обосновывал полученные данные.
	5
	4
	3
	2
	1

	5. Проявил самостоятельность, инициативность, ответственность в решении поставленных задач
	5
	4
	3
	2
	1

	6. Продемонстрировал культуру мышления, проявил способность к общению, анализу, восприятию информации в коллективе. 
	5
	4
	3
	2
	1

	7. Проявил первоначальные практические профессиональные умения.
	5
	4
	3
	2
	1

	8. Отчетная документация оформлена в соответствии с требованиями по оформлению, оформлены необходимые приложения
	5
	4
	3
	2
	1


Обведите цифру, соответствующую степени выраженности оцениваемого качества: 
5 —качество выражено в максимальной степени; 

4 —качество выражено хорошо; 

3 —качество выражено на среднем уровне; 

2 —качество выражено ниже среднего уровня; 

1 -   качество выражено слабо или практически отсутствует

5. Дополнительные качества, которые характеризуют студента, но не указаны выше, а также замечания:   ____________________________________________________________________

Студент успешно прошел учебную практику по ПМ.01 Организация и управление торгово-сбытовой деятельностью
                                                                  (наименование профессионального модуля)
Руководитель практики 

__________________________________  __________________________________________
                                        (должность)                                                                  (подпись)                                     (Расшифровка подписи)      
МП

 « ____» _____________ 20___ г.

Некоммерческое частное профессиональное

Образовательное учреждение

 «Сальский  экономико-правовой техникум»
ДНЕВНИК/ОТЧЕТ
по учебной практике
по ПМ.01 Организация и управление торгово-сбытовой  деятельностью
(наименование профессионального модуля)
Специальность 38.02.04  Коммерция (по отраслям)
Студент _________________________________________________________

Курс  ____
Группа _____
Количество недель _______
Количество часов ________
Место прохождения практики: НЧПОУ «Сальский экономико-правовой техникум»
Срок прохождения практики:  с «____»          20     г. по «_____»              20    г.
Руководитель практики 

__________________________________  __________________________________________

(должность)                                                                  (подпись)                                     (Расшифровка подписи)

М.П.
«____»  __________  20___ г.

ЛИЧНАЯ КАРТОЧКА ИНСТРУКТАЖА

по ознакомлению с требованиями охраны труда, 

техники безопасности, пожарной безопасности, 

а также правилами внутреннего трудового распорядка

Ф.И.О студента-практиканта 
____________________________________________________________________ 

1. Инструктаж на рабочем месте 

проведен на НЧПОУ «Сальский экономико-правовой техникум» 

(наименование предприятия, учреждения, организации) 

Инструктаж провел(а) ________________________________________________________________________________________________________________________________________

(Ф.И.О. лица проводившего инструктаж) 

Подпись __________________                   Дата      « ___»________20_____ г
Инструктаж получил(а) и усвоил(а) 

Подпись ___________________             Дата     « ___»________20_____ г
2. Разрешение на допуск к работе

Разрешено допустить к самостоятельной работе студента 
____________________________________________________________________

(Ф.И.О. полностью)

по специальности 38.02.04 Коммерция (по отраслям)  
Руководитель
 _____________________________                           ( _________________)                             (расшифровка подписи)                                                                                                  (подпись)                                      
М.П.
« ___»________20_____ г
НЕКОМЕРЧЕСКОЕ ЧАСТНОЕ ПРОФЕССИОНАЛЬНОЕ ОБРАЗОВАТЕЛЬНОЕ УЧРЕЖДЕНИЕ
«САЛЬСКИЙ ЭКОНОМИКО-ПРАВОВОЙ ТЕХНИКУМ»

Специальность 38.02.04 Коммерция (по отраслям)
Курс                 Группа 

Студент  ______________________________________________________

(Ф.И.О. полностью)

ЗАДАНИЕ

на учебную практику с « ___»________20_____ г.    получил(а).

Контрольный срок сдачи работы на отзыв « ___»________20_____ г.
ОТЗЫВ 
____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
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