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[bookmark: bookmark5]ПМ.02 Организация и проведение экономической и маркетинговой
[bookmark: bookmark6]деятельности

1.1. Область применения рабочей программы

Рабочая программа профессионального модуля является частью программы подготовки специалистов среднего звена в соответствии с ФГОС по специальности38.02.04 Коммерция (по отраслям), 38.00.00 Экономика и управление в части освоения основного вида деятельности (ВД): Организация и проведение экономической и маркетинговой деятельности и соответствующих профессиональных компетенций (ПК):
ПК 2.1 Использовать данные бухгалтерского учета для контроля результатов и планирования коммерческой деятельности, проводить учет товаров (сырья, материалов, продукции, тары, других материальных ценностей) и участвовать в их инвентаризации.
ПК 2.2 Оформлять, проверять правильность составления, обеспечивать хранение организационно-распорядительных, товаросопроводительных и иных необходимых документов с использованием автоматизированных систем.
ПК 2.3 Применять в практических ситуациях экономические методы, рассчитывать микроэкономические показатели, анализировать их, а также рынки ресурсов.
ПК 2.4 Определять основные экономические показатели работы организации, цены, заработную плату.
ПК 2.5 Выявлять потребности, виды спроса и соответствующие им типы маркетинга для обеспечения целей организации, формировать спрос и стимулировать сбыт товаров.
ПК 2.6 Обосновывать целесообразность использования и применять маркетинговые коммуникации.
ПК 2.7 Участвовать в проведении маркетинговых исследований рынка, разработке и реализации маркетинговых решений.
ПК 2.8 Реализовывать сбытовую политику организации в пределах своих должностных обязанностей, оценивать конкурентоспособность товаров и конкурентные преимущества организации.
ПК 2.9 Применять методы и приемы анализа финансово-хозяйственной деятельности при осуществлении коммерческой деятельности, осуществлять денежные расчеты с покупателями, составлять финансовые документы и отчеты.
[bookmark: bookmark7]
1.2. Цели и задачи профессионального модуля - требования к результатам освоения программы профессионального модуля

С целью овладения указанным видом деятельности и соответствующими профессиональными компетенциями обучающийся в ходе освоения профессионального модуля должен:

	иметь практический опыт:

	ПК 2.1, ПК 2.2, ПК 2.9
	
	- оформления финансовых документов и отчетов;

	ПК 2.9
	
	- проведения денежных расчетов;

	ПК 2.3;ПК 2.4; ПК 2.9
	
	- расчета основных налогов;
- анализа показателей финансово-хозяйственной деятельности торговой организации;

	ПК 2.5
	
	· - выявления потребностей (спроса) на товары

	ПК 2.7
	
	· - реализации маркетинговых мероприятий в соответствии с конъюнктурой рынка

	ПК 2.6
	
	· - участия в проведении рекламных акций и кампаний, других маркетинговых коммуникаций

	ПК 2.8
	
	· - анализа маркетинговой среды организации



	В результате освоения дисциплины обучающийся должен уметь: 

	

	ПК 2.1, ПК 2.2,ПК 2.9
	У 1 - составлять финансовые документы и отчеты;

	ПК 2.9
	У 2 - осуществлять денежные расчеты;

	ПК 2.3
	У 3 - пользоваться нормативными документами в области налогообложения, регулирующими механизм и порядок налогообложения;

	ПК 2.3
	У 4 – рассчитывать основные налоги.

	ПК 2.3;ПК 2.4, ПК 2.9

	У 5- анализировать результаты финансово-хозяйственной деятельности торговых организаций;
У 6- применять методы и приемы финансово-хозяйственной деятельности для разных видов анализа;

	ПК 2.5
	У 7 - выявлять, формировать и удовлетворять потребности;

	
ПК 2.6
	У 8 - обеспечивать распределение через каналы сбыта и продвижение товаров на рынке с использованием маркетинговых коммуникаций;

	ПК 2.7
	У 9 - проводить маркетинговые исследования рынка;

	ПК 2.8
	У 10 - оценивать конкурентоспособность товаров;

	В результате освоения дисциплины обучающийся должен знать: 

	ПК 2.2

	З  1 -  сущность, функции и роль финансов в экономике, сущность и функции денег, денежного обращения;

	ПК 2.1
	З 2 - финансирование и денежно-кредитную политику, финансовое планирование и методы финансового контроля

	ПК 2.3
	З 3- основные положения налогового законодательства

	ПК 2.3
	З 4 -  особенности организации налогового учета самозанятых и порядок исчисления налога на профессиональный доход

	ПК 2.3
	З 5 - функции и классификацию налогов;

	ПК 2.3
	З 6 - организацию налоговой службы;

	ПК 2.3
	З 7 - методику расчета основных видов налогов;

	ПК 2.4
ПК 2.9
	З 8 - методологические основы анализа финансово-хозяйственной деятельности: цели, задачи, методы, приемы, виды; информационное обеспечение, организацию аналитической работы; 

	ПК 2.4
ПК 2.9
	З 9- анализ деятельности организаций оптовой и розничной торговли, финансовых результатов деятельности;

	ПК 2.5
	З 10 - составные элементы маркетинговой деятельности: цели, задачи, принципы, функции, объекты, субъекты; стратегическое маркетинговое планирование;

	ПК 2.6
	З 11 - средства: удовлетворения потребностей, распределения и продвижения товаров, маркетинговые коммуникации и их характеристику; маркетинговое понимание товара, товарная политика;

	ПК 2.7
	З 12 - методы изучения рынка, анализа окружающей среды;

	ПК 2.8
	З 13 - конкурентную среду, виды конкуренции, показатели оценки конкурентоспособности;

	ПК 2.7
	З 14 - этапы маркетинговых исследований, их результат; управление маркетингом;

	ПК 2.8
	З 15– определение цифрового маркетинга, новейшие тенденции в области развития цифрового маркетинга



[bookmark: bookmark9]1.3.  Количество часов на освоение рабочей программы профессионального модуля:
Всего - 441 часов, включая:
самостоятельной работы обучающегося - 111 часов; 
обязательная аудиторная учебная нагрузка обучающегося – 330 часов;
учебной практики – 36 часов, 
производственной практики (по профилю специальности) – 72 часа.
[bookmark: bookmark10]Количество часов на освоение рабочей программы профессионального модуля включает 28 часов вариативной части.

1.4 Формы промежуточной аттестации по профессиональному модулю ПМ 02 Организация и проведение экономической и маркетинговой деятельности

	Элементы модуля 
	Формы промежуточной аттестации

	МДК.02.01 Финансы, налоги и налогообложение
	Экзамен

	МДК 02.02 Анализ финансово-хозяйственной деятельности
	Экзамен

	МДК 02.03 Маркетинг
	Экзамен

	УП.02 Учебная практика
	Дифференцированный зачет

	ПП.02 Производственная практика
	Дифференцированный зачет

	ПМ.02
	Экзамен (квалификационный)





2. РЕЗУЛЬТАТЫ ОСВОЕНИЯ ПРОФЕССИОНАЛЬНОГО МОДУЛЯ

     Результатом освоения профессионального модуля является овладение обучающимися видом деятельности Организация и проведение экономической и маркетинговой деятельности, в том числе профессиональными (ПК) и общими (ОК) компетенциями:
	Код
	Наименование результата обучения

	ПК 2.1
	Использовать данные бухгалтерского учета для контроля результатов и планирования коммерческой деятельности, проводить учет товаров (сырья, материалов, продукции, тары, других материальных ценностей) и участвовать в их инвентаризации

	ПК 2.2
	Оформлять, проверять правильность составления документов, обеспечивать хранение организационно-распорядительных, товаросопроводительных и иных необходимых документов с использованием автоматизированных систем

	ПК 2.3
	Применять в практических ситуациях экономические методы, рассчитывать микроэкономические показатели, анализировать их, а также рынки ресурсов

	ПК 2.4
	Определять основные экономические показатели работы организации, цены, заработную плату

	ПК 2.5
	Выявлять потребности, виды спроса и соответствующие им типы маркетинга для обеспечения целей организации, формировать спрос и стимулировать сбыт товаров

	ПК 2.6
	Обосновывать целесообразность использования и применять маркетинговые коммуникации

	ПК 2.7
	Участвовать в проведении маркетинговых исследований рынка, разработке и реализации маркетинговых решений

	ПК 2.8
	Реализовывать сбытовую политику организации в пределах своих должностных обязанностей, оценивать конкурентоспособность товаров и конкурентные преимущества организации

	ПК 2.9
	Применять методы и приемы анализа финансово-хозяйственной деятельности при осуществлении коммерческой деятельности, осуществлять денежные расчеты с покупателями, составлять финансовые документы и отчеты

	ОК 1
	Понимать сущность и социальную значимость своей будущей профессии, проявлять к ней устойчивый интерес

	ОК 2
	Организовывать собственную деятельность, выбирать типовые методы и способы выполнения профессиональных задач, оценивать их эффективность и качество.

	ОК 3
	Принимать решения в стандартных и нестандартных ситуациях и нести за них ответственность


	ОК 4
	Осуществлять поиск и использование информации, необходимой для эффективного выполнения профессиональных задач, профессионального и личностного развития

	ОК 6
	Работать в коллективе и в команде, эффективно общаться с коллегами, руководством, потребителями

	ОК 7
	Самостоятельно определять задачи профессионального и личностного развития, заниматься самообразованием, осознанно планировать повышение квалификации

	ОК 10
	Логически верно, аргументировано и ясно излагать устную и письменную речь

	ОК 12
	Соблюдать действующее законодательство и обязательные требования нормативных документов, а также требования стандартов, технических условий
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3 Структура и содержание профессионального модуля
3.1. Тематический план профессионального модуля

	
	
	
	Объем времени, отведенный на освоение междисциплинарного курса (курсов)
	Практика

	Коды
	Наименования разделов профессионального модуля
	Всего часов
(макс. учебная нагрузка и практики)
	Обязательная аудиторная учебная нагрузка обучающегося
	Самостоятельная работа обучающегося
	
	Производственная (по профилю

	профессиональных компетенций
	
	
	Всего,
часов
	в т.ч. лабораторные
работы и практические занятия, часов
	в т.ч., курсовая
работа (проект),
часов
	Всего,
часов
	в т.ч., курсовая
работа (проект),
часов
	Учебная,
часов (
	специальности),
часов
если предусмотрена рассредоточенная практика)

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10

	ПК 2.1-2.2, ПК 2.4
	Раздел 1. Проведение финансовых и налоговых расчетов
	112
	75
	26
	
	37
	
	
	

	ПК 2.3, ПК 2.9
	Раздел 2. Проведение анализа
финансово-хозяйственной
деятельности
	113
	75
	34
	
	38
	
	
	

	ПК 2.5-2.8
	Раздел 3. Проведение маркетинговых исследований
	108
	72
	30
	
	36
	
	
	

	ПК2.1, 2.2, 2.7, 2.9
	Учебная практика
	36
	
	
	36
	

	ПК 2.1-2.9
	Производственная практика (по профилю специальности), часов
	72
	
	
	
	72

	
	Всего:
	441
	222
	90
	
	111
	
	36
	72


[bookmark: bookmark11]

3.2. Содержание обучения поПМ.02 Организация и проведение экономической и маркетинговой деятельности
	Наименование разделов профессионального модуля (ПМ), междисциплинарных курсов (МДК) и тем
	Содержание учебного материала, практические занятия, самостоятельная работа обучающихся, курсовая работ (проект) (если предусмотрены)
	Объем часов
	Уровень освоения

	1
	2
	3
	4

	Раздел 1 Проведение финансовых и налоговых расчетов
	
	112
	

	МДК 02.01 Финансы, налоги и налогообложение
	
	75
	

	Тема 1.1 Финансы в рыночной экономике. Финансовая система. Финансовая политика в РФ.  


	Содержание учебного материала
	
	

	
	
	Сущность финансов в экономики. Функции и роль финансов в воспроизводственном процессе 
Финансовая система. Звенья финансовой системы Российской Федерации: государственная бюджетная система; внебюджетные фонды; государственный кредит; финансы предприятий различных форм собственности; фонды имущественного и личного страхования; финансы домохозяйств. Финансовая политика государства.  Управление финансами. 
	


4

	2


















	
	            Самостоятельная работа обучающихся
	4


	

	
	
	Подготовка сообщения по теме:«Эволюция финансов и финансовой системы России»
	
	

	Тема 1.2 Деньги и денежное хозяйство страны. Кредитная и банковская системы РФ.

	
	Сущность денег. Функции и роль денег. Кредит как форма движения ссудного капитала. Функции кредита. Основные виды кредита. Кредитная система.  Банковская система.
	

4
	

	
	            Практическое занятие
	2

	

	
	1
	Расчет процентов по банковскому кредит. Составление кредитного договора
	
	

	
	Самостоятельная работа обучающихся
	
6
2
3
	

	
	
	Решение задач по определению денежной массы и уровня инфляции
Составление схемы «Формы кредита и их характеристика».
Подготовка сообщения  «Виды кредитного договора как разновидности договора займа»
	
	

	Тема 1.3 Основы организации финансов предприятий.
Финансовые планы и их виды.
	
	Финансовые ресурсы предприятия и источники их формирования. 
Финансовое планирование. Цели и задачи финансового планирования.
	
2
	

	
	            Практическое занятие
	2
	

	
	2
	Оформление документов по учету товаров и инвентаризации
	
	

	Тема 1.4Основы налогообложения в РФ
	Содержание учебного материала
	
	 2

	
	
	Система налогообложения в РФ. Налоговое законодательство. Налоговый кодекс РФ.  Нормативные документы Федеральной налоговой службы РФ. Нормативные документы Министерства финансов РФ. Налоги и их функции. Классификация налогов. Сущность налогов, роль налогов в формировании финансов государства. Основные и вспомогательные функции налогов. Федеральные, региональные и местные налоги.Организация налоговой службы. 
	

8
	

	
	Самостоятельная работа обучающихся
	
	

	
	
	Составление конспекта по теме: «Налоговое законодательство»
	4
	

	Тема 1.5 Методика расчетов основных  федеральных, региональных и местных видов налогов.
	
	Методики расчета налога на доходы физических лиц, акцизов, транспортного налога, налога на добавленную стоимость, налога на имущество организаций, земельного налога, налога на прибыль организаций, акциз, транспортного налога.
	
16
	

	
	Практическое занятие
	
2
2
2

2
2
2
2
2
2
2
	

	
	3
	Основы налогообложения
	
	

	
	4
	Расчет налога на прибыль предприятий
	
	

	
	5
	Расчет налога на добавленную стоимость
	
	

	
	6
	Расчет налога на доходы физических лиц
	
	

	
	7
	Расчет акцизы. Расчет водного налога
	
	

	
	8
	Налог на имущество физических лиц
	
	

	
	9
	Расчет таможенных и государственных пошлин
	
	

	
	10
	Расчет налога на имущество предприятий
	
	

	
	11
	Расчет транспортного налога
	
	

	
	12
	Расчет земельного налога
	
	

	
	Самостоятельная работа обучающихся
	
6
12
	

	
	
	Решение задач на тему: «Расчет прямых и косвенных  налогов»
Подготовка презентации на тему: «Нововведения в налоговом законодательстве 2019 год» 
	
	

	Тема 1.6 Методологические основы и особенности организации налогового и бухгалтерского учета субъектов малого предпринимательства
	
	Особенности налогообложения в розничной торговле. Специальные налоговые режимы.  Единый налог на вмененный доход: плательщики, объект налогообложения. Физические показатели и корректирующие коэффициенты, применяемые при исчислении единого налога на вмененный доход. Методика расчета единого налога на вмененный доход, сроки уплаты и предоставления отчетности.
Особенности организации налогового учета для самозанятых. Налог на профессиональный доход. Порядок и условия начала и прекращения применения специального налогового режима
Объект налогообложения, налоговая база. Налоговые ставки. Порядок исчисления.
	
7


8

	

	
	Практическое занятие

	
	13
	Расчет налогов по упрощенной системе налогообложения. Расчет ЕНВД .
	2
	



	Раздел 2Контроль и анализ результатов финансово-хозяйственной деятельности
	
	113
	

	МДК 02.02 Анализ финансово- хозяйственной деятельности
	
	75
	

	Тема 2.1. Методологические
основы анализа финансово- хозяйственной деятельности
	Содержание учебного материала
	
	

	
	
	Основы анализа финансово-хозяйственной деятельности. Цели, задачи, методы, приемы, виды анализа финансово-хозяйственной деятельности. Информационное обеспечение анализа. Виды источников информации. Система показателей в анализе
	4
	2

	
	             Самостоятельная работа
	
	

	
	
	Составление конспекта на темы: «История АФХД в России», «Организация аналитической работы на предприятии»
	4
	

	Тема 2.2 Понятие и классификация методов анализа.
	
	Способы факторного анализа. Методика расчетов влияния факторов. Приемы и способы экономического анализа на различных этапах исследования при первичной  обработке информации и изучении состояния и закономерностей развития исследуемых объектов.
	4
	2

	
	Практическое занятие
	4
	

	
	1
	Анализ показателей деятельности торговой организации с использованием метода цепных подстановок
	
	

	
	2
	Анализ показателей деятельности торговой организации с использованием метода абсолютных и относительных разниц и способом сравнения
	
	

	
	Самостоятельная работа обучающихся
	6
4
	

	
	
	Решение задач с использованием различных способов анализа
Подготовка сообщения на тему: «Методы и способы экономического анализа»
	
	

	Тема 2.3Анализ деятельности оптовой и розничной торговли
	
	Понятие и сущность коммерческой работы. Характер и содержание процессов, выполняемых в торговле. Общая характеристика торговой деятельности как объекта экономического анализа. Анализ розничного и оптового товарооборота .Факторы, влияющие на объем розничного и оптового товарооборота. Мероприятия по увеличению товарооборота на предприятиях торговли.
	4
	2



	
	            Практическое занятие
	4
	

	
	3
	Анализ розничного товарооборота и факторов, влияющих на его объем
	
	

	
	4
	Анализ оптового товарооборота
	
	

	
	Самостоятельная работа обучающихся
	4
	

	
	
	Составление конспекта по теме:  «Мероприятия по увеличению товарооборота на предприятиях торговли».
	
	

	Тема 2.4 Анализ материально-технической базы торгового предприятия.

	
	Материально-техническая база как элемент экономических ресурсов. Методика анализа развития материально-технической базы предприятия..  Задачи анализа МТБ.
Цели , задачи и источники анализа основных фондов. Анализ обеспеченности основными фондами.  Анализ объема, структуры и динамики основных фондов торговых предприятий.  Анализ эффективности использования основных фондов.
Методика планирования МТБ торговых организаций
	10

	2

	
	            Практическое занятие
	2
	

	
	5
	Анализ состояния и эффективности использования основных средств
	
	

	
	Самостоятельная работа обучающихся
	4
	

	
	
	Подготовка сообщения на тему: «Анализ степени обновления, выбытия, прироста и изношенности основных фондов»
	
	

	Тема 2.5 Анализ материальных ресурсов предприятия
	
	Задачи и источники анализа материальных ресурсов. Оценка потребности в материальных ресурсах. Оценка эффективности использования материальных ресурсов на предприятии. 
	4
	2

	
	            Практическое занятие
	2
	

	
	6
	Влияние изменения материальных затрат и материалоотдачи на выпуск продукции
	
	

	
	           Самостоятельная работа обучающихся
	4
	

	
	
	Составление конспекта на тему: «Основные пути улучшения обеспеченности материальными ресурсами»
	
	

	Тема 2.6 Анализ товарных запасов и товарооборачиваемости
	
	Методика анализа товарных запасов, товарооборачиваемости. Мероприятия по нормализации товарных запасов, ускорению товарооборачиваемости.
	3
	

	
	Практическое занятие
	4
	2

	
	7
	Анализ факторов влияющих на размеры товарных запасов
	
	

	
	8
	Анализ товарооборачиваемости и товарных запасов в торговле
	
	

	
	Самостоятельная работа обучающихся
	
	

	
	
	Подготовка сообщения на тему: «Товарные запасы и товарооборачиваемость»
	4
	

	Тема 2. 7 Анализ издержек обращения
	

	Цели и задачи анализа издержек обращения, основные источники анализа. Расчет факторов, влияющих на сумму издержек. Выявление резервов и пути сокращения издержек товарного обращения.
	2
	2

	
	Практическое занятие
	4
	

	
	9
	 Анализ издержек обращения
	
	

	
	   10
	Анализ факторов, оказывающих влияния на изменение издержек обращения
	
	

	Тема 2.8 Анализ трудовых ресурсов на предприятиях торговли
	
	Анализ показателей использования трудовых ресурсов: производительности труда и расходов на оплату труда. Мероприятия по увеличению производительности труда в торговле и рациональному расходованию средств на оплату труда
	4
	2

	
	Практическое занятие
	2
	

	
	11
	Анализ показателей по труду в их взаимосвязи. Анализ производительности труда, факторов, влияющих на производительность.
	
	

	
	12
	Анализ расходов  на оплату труда (ФОТ), факторы,  влияющие на ФОТ.
	
	

	
	Самостоятельная работа обучающихся
	4
	

	
	
	Составление конспекта на тему: «Производительность труда и факторы, оказывающие влияние на нее»
	
	

	Тема 2.9 Анализ финансовых результатов деятельности предприятий
	
	Анализ валового дохода по общему объему и группам товаров. Расчет факторов, влияющих на валовой доход. Мероприятия по увеличению валового дохода. Анализ прибыли и рентабельности продаж.
	4
	2

	
	Практическое занятие
	8
	

	
	13
	Анализ валового дохода по общему объему и уровню. Анализ факторов, влияющих на валовой доход.
	
	

	
	14
	Анализ валовой прибыли по группам товаров. Расчет среднего уровня торговой надбавки
	
	

	
	15
	Анализ прибыли и рентабельности продаж. 
	
	

	
	16
	Анализ влияния факторов на прибыль от продаж
	
	

	
	Самостоятельная работа обучающихся
	4
	

	
	
	Подготовка сообщения на тему: «Рентабельность как обобщающий показатель эффективности деятельности торговой организации»
	
	

	Тема 2.10Анализ финансового состояния предприятия
	
	Цели и задачи анализа финансового состояния. Анализ структуры и динамики активов и источников. Комплексная оценка финансового состояния торговой организации. Поиск путей улучшения финансового состояния.
	4
	2

	
	           Практическое занятие обучающихся
	2
	

	
	17
	Анализ показателей финансовой отчетности
	
	



	Раздел 3. Проведение маркетинговых исследований
	
	108
	

	МДК 02.03. Маркетинг
	
	
	

	[bookmark: YANDEX_17]Тема 3.1.Определение маркетинга
	Содержание учебного материала   
Предмет дисциплины, его цели и задачи.
Цели, задачи, принципы, функции, объекты, субъекты маркетинговой деятельности.
Концепции развития рыночных отношений.
Определение понятия потребностей как объекта маркетинга, их уровни: нужда, спрос, их общность и различия. Классификация потребностей: физиологические, социальные, психологические, интеллектуальные и духовные; приоритетность потребностей. Потребности, удовлетворяемые услугами питания.
	4
	2

	
	Практическое занятие 
№ 1 Анализ системы маркетинга современной организации 
№ 2  Разработка анкеты и проведение опроса потребителей. 
№ 3 Анализ факторов маркетинговой среды предприятия
№ 4  Оценка поведения различных групп покупателей
	
2
2
2
2
	

	Тема 3.2 Товар и товарная политика.
	Содержание учебного материала   
Товар и товарная политика. Маркетинговое понимание товара. Классификация товаров. Концепция жизненного цикла товара. Создание новых товаров
Рыночная атрибутика товаров. Осуществление товарной политики и формирование товарного ассортимента
	4
	2

	
	Практические занятия
№ 5 Нахождение основных рыночных показателей.
№ 6 Исследование конкурентоспособности товара организации
№ 7  Расчёт конкурентоспособности товара
	6
	

	Тема 3.3 Продвижение товара, понятие маркетинговых коммуникаций 
	Содержание учебного материала   
Понятие продвижение товара, цели виды. Личные продажи Пабликрилейшнз. Стимулирование сбыта.
	6
	2

	
	Практические занятия 
№ 8 Оценка поведения различных групп покупателей.
	2
	

	
	Самостоятельная работа обучающихся  
Подготовьте презентацию Маркетинговые технологии в продвижении оптовых продаж.
Сегменты рынка и позиционирование товара на рынке.
Сетевой маркетинг: сущность, значение и перспективы.
Социальный маркетинг и его отличие от маркетинга. 
	10
	

	Тема 3.4 Маркетинговые
исследования рынка
	Содержание учебного материала
Маркетинговые исследования.
Понятия, цели и задачи. Особенности маркетинговых исследований потребителей продукции и предприятий торговли. Виды исследований. Содержание и основное назначение рыночных показателей: доля и емкость рынка.
Методы маркетинговых исследований.
Экспериментальные и аналитические, возможности их применения. Организация маркетинговых исследований на предприятиях торговли. Методика проведения наблюдений и опросов, виды и разновидности опросов.
Выявление проблемы и постановка целей исследования, сбор, анализ информации, представление полученных результатов.
Информация: первичная, вторичная. Основные направления маркетинговых исследований рынка, товаров, цен, продвижения товаров и услуг, доведения их до потребителя
Изучение основных понятий: сегментирование, сегмент, целевой рынок, ниша рынка.
Признаки сегментирования потребительского рынка: географический, демографический, экономический, психографический, поведенческий. Критерии выбора сегмента рынка: количественные параметры, доступность сегмента для предприятия, существенность сегмента, прибыльность сегмента, защищенность выбранного сегмента от конкуренции
Анализ возможностей освоения сегмента рынка и последовательность маркетинговых мероприятий при его освоении.
Целевой рынок потребителей продукции и услуг предприятий торговли. Методика поиска целевых сегментов. Значение маркетинговых исследований для определенной специфики отдельных сегментов товарного рынка, для повышения качества ассортимента продукции и услуг в сфере торговли
	8
	2

	
	Практические занятия
№ 9 Принятие маркетинговых решений.
№ 10  Составление плана маркетингового исследования
	4
	

	
	Самостоятельная работа обучающихся 
Подготовьте презентацию: «Разработка товарной марки продукции»
Особенности проведения маркетинговых исследований.
Маркетинговое исследование рынка.
Методы изучения деятельности фирм конкурентов.
Маркетинговая политика организации.
	10
	

	Тема 3.5 Стратегическое маркетинговое планирование
	Содержание учебного материала   
Понятие и основные направления стратегического планирования. Порядок разработки и структура плана маркетинга. Стратегия маркетинга основные требования к ее формированию
	4
	2

	
	Практические занятия 
№ 11 Решение о позиционировании товара
№ 12эффективность маркетинговых коммуникаций
№ 13 Эффективность рекламной кампании
	6
	

	
	Самостоятельная работа обучающихся  
Подготовьте презентацию Основные методы продвижения продукции на рынке.
Методы прогнозирования маркетинговой деятельности.
Процесс организации прямых продаж.
Основы банковского маркетинга.
	10
	

	Тема 3.6 Конкуренция и конкуренты
	Содержание учебного материала  
Понятие и виды конкуренции. Стратегии конкурентов. Конкурентоспособность товара.
	4
	2

	
	Практические занятия 
№ 14Характеристика товарной политики
№ 15 Анализ   ценовой политики предприятия.
	4
	

	Тема 3.7Тенденции развития цифрового маркетинга
	Развитие цифрового маркетинга и интегрированных маркетинговых информационных систем в мире и в России на современном этапе. Основные направления развития, методы и инструменты цифрового маркетинга, поддержка маркетинговых решений на различных уровнях управления с помощью информационно-коммуникационных технологий и систем. 
	8
	1

	
	Самостоятельная работа обучающихся  
Подготовка доклада:  12 инструментов digital маркетинга, которые должен знать каждый стартап
	6
	

	
	Внедрение искусственного интеллекта  в маркетинг, голосовой поиск, онлайн-карты, анализ эмоций, чат-боты, фокус на видео контенте, Youtube как отдельный инструмент, социальные сети, персонализация контента, спам-контроль.
	4
	

	Учебная практика
Виды работ
1. Проанализировать основные нормативно-правовые акты, регулирующие учет товарно-материальных ценностей
2. Оформить и заполнить документы по первичному учету и перемещению товаров, финансовую отчетность.
3. Составить и оформить кредитный договор
4. Определить суммы налогов, взимаемых в федеральный бюджет и составить налоговую отчетность по НДФЛ: карточку учета доходов физического лица и 2-НДФЛ.
5. Провести аналитические расчеты по экономическим показателям предприятия.
6. Анализ структуры и динамики товарооборота в разрезе товарных групп. 
7. Построить диаграмму развития оборота розничной реализации.
8. Анализ финансовых результатов предприятия.
9. Анализ финансового состояния предприятия. Определить показатели ликвидности и платежеспособности фирмы.
10. Проанализировать внешнюю среду торговой организации по предложенной ситуации.
11. Оценить сильные и слабые стороны компании.
12. Предложить основные направления маркетинговой политики для рынка мобильной связи конкретного региона
	36


6

6
6

6

6
6
	

	Производственная практика
Виды работ
1.Ознакомиться организационной структурой торгового предприятия, с нормативно-правовыми документами предприятия, учетной политикой предприятия, учредительными документами
2. Перечислить ассортиментный перечень торгового предприятия
3.Проанализироватьрозничный (оптовый) товарооборот, товарные запасы.
4. Проанализировать структуру и динамику материально-технической базы предприятия
5. Проанализировать трудовые ресурсы предприятия и ФОТ
7. Проанализировать финансовые результаты деятельности предприятия
8. Проанализировать финансовое состояние предприятия
9. Осуществить денежные расчеты с поставщиками, с покупателями, с бюджетом и внебюджетными фондами..
10. Оформить первичные документы по учету товароматериальных ценностей и финансовые документы
11.Рассчитать основные налоги, заполнить декларации
12. Выбрать и обосновать критерии сегментации, описать полученные сегменты.
13.Выбрать и обосновать критерии сегментации, описать полученные сегменты.
14. Оценить конкурентоспособность товаров, выявить конкурентные преимущества организации.
15. Оформить SWOT- анализа. Выявить сильные и слабые стороны организации. Определить угрозы и возможности для торгового (розничного или оптового) предприятия.
	72
	

	Всего
	441
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[bookmark: bookmark12]4. УСЛОВИЯ РЕАЛИЗАЦИИ РАБОЧЕЙ ПРОГРАММЫ ПРОФЕССИОНАЛЬНОГО МОДУЛЯ
[bookmark: bookmark13]4.1. Требования к материально-техническому обеспечению

[bookmark: bookmark14]Рабочая программа профессионального модуля реализуется в кабинете «Междисциплинарных курсов».  
Оборудование учебного кабинета: 
- посадочные места по количеству обучающихся
-  рабочее место преподавателя;
-  мультимедиапроектор, ноутбук.
В кабинете «Финансов, налогов и налогообложения».
Оборудование учебного кабинета: 
- посадочные места по количеству обучающихся;
- рабочее место преподавателя;
-  20 ноутбуков, мультимедиапроектор, принтер.
В кабинете «Организация коммерческой деятельности и логистики».  
Оборудование учебного кабинета: 
- посадочные места по количеству обучающихся;
-  рабочее место преподавателя;
-  мультимедиапроектор, ноутбук
Программа профессионального модуля предусматривает библиотеку электронных образовательных ресурсов:
- индивидуальные рабочие места обучающихся, оснащенные персональными компьютерами с программным обеспечением общего и профессионального назначения, выходом в сеть Интернет;
- электронные образовательные ресурсы: справочно-правовые информационные системы, электронные учебно-методические комплексы.
Реализация программы профессионального модуля включает учебную и производственную практику.

4.2. Информационное обеспечение обучения
[bookmark: bookmark15]Перечень учебных изданий, Интернет-ресурсов, дополнительной литературы 
[bookmark: bookmark25]Основные источники:
1. Алексунин В. А. Маркетинг для ссузов: учебник / В. А. Алексунин. — 6-е изд. — Москва : Дашков и К, 2017. — 216 с. — ISBN 978-5-394-02296-8. — Текст : электронный // Лань : электронно-библиотечная система. — URL: https://e.lanbook.com/book/93538  — Режим доступа: для авториз. пользователей.
2. Басова М.М. Основы анализа бухгалтерской отчетности: учебник / Басова М.М., Ермакова М.Н. — Москва: КноРус, 2020. — 345 с. — ISBN 978-5-406-06404-7. — URL: https://book.ru/book/936863. — Текст: электронный.
3. Иванова Н.В. Основы анализа бухгалтерской отчетности: учебник / Иванова Н.В., Иванов К.В. — Москва: КноРус, 2021.— 203 с. — ISBN 978-5-406-02481-2. — URL: https://book.ru/book/936242. — Текст: электронный.
4. Галанов В. А. Финансы, денежное обращение и кредит : учебник / В.А. Галанов. - 2-е изд. - Москва : Форум : ИНФРА-М, 2021. - 416 с. - (Среднее профессиональное образование). - ISBN 978-5-91134-552-5. - Текст: электронный. - URL: https://znanium.com/catalog/product/1215825.
5. Гончаренко Л.И. Налоги и налогообложение: учебник / Гончаренко Л.И. — Москва: КноРус, 2020.— 239 с. — ISBN 978-5-406-07504-3. — URL: https://book.ru/book/932583. — Текст: электронный. 
6. Губина О. В. Анализ финансово-хозяйственной деятельности : учебник / О. В. Губина, В. Е. Губин. — 2-е изд., перераб. и доп. — Москва : ФОРУМ : ИНФРА-М, 2021. — 335 с. — (Среднее профессиональное образование). - ISBN 978-5-8199-0710-8. - Текст : электронный.  - URL: https://znanium.com/catalog/product/1079336 
7. Косорукова И.В. Анализ финансово-хозяйственной деятельности: учебник / Косорукова И.В., Мощенко О.В., Усанов А.Ю. — Москва: КноРус, 2021.— 341 с. — ISBN 978-5-406-06242-5. — URL: https://book.ru/book/939029. — Текст: электронный.
8. Кувшинов М.С. Анализ финансово-хозяйственной деятельности: учебник / Кувшинов М.С., Хазанович Э.С. — Москва: КноРус, 2021. — 271 с. — ISBN 978-5-406-08097-9. — URL: https://book.ru/book/939065. — Текст: электронный.
9. 6.Лифиц И.М. Оценка конкурентоспособности товаров и услуг: учебник / Лифиц И.М. — Москва: КноРус, 2021.— 252 с. — ISBN 978-5-406-05839-8. — URL: https://book.ru/book/938383. — Текст: электронный.
10. Налоги и налогообложение: учебник / Гончаренко Л.И., Липатова И.В., Мельникова Н.П., Пинская М.Р., Смирнова Е.Е., Пьянова М.В., Малкова Ю.В., Адвокатова А.С., Белоконь А.Е., Гурнак А.В., Зверева Т.В., Князева А.В., Малис Н.И., Мигашкина — Москва: КноРус, 2018. — 239 с. — (СПО). — ISBN 978-5-406-06188-6. — URL: https://book.ru/book/927099. — Текст: электронный.
11. Пястолов С.М. Основы экономики, менеджмента и маркетинга +е-Приложение: учебник / Пястолов С.М. — Москва: КноРус, 2021. — 246 с. — ISBN 978-5-406-01741-8. — URL: https://book.ru/book/935748. — Текст: электронный.
12. Рычкова Н.В. Маркетинговые исследования: учебник / Рычкова Н.В. — Москва: КноРус, 2021. — 310 с. — ISBN 978-5-406-01615-2. — URL: https://book.ru/book/938760. — Текст: электронный.
13. Савицкая Г. В. Анализ хозяйственной деятельности предприятия: учебник / Г.В. Савицкая. — 6-е изд., испр. и доп. — Москва: ИНФРА-М, 2021. — 378 с. — (Среднее профессиональное образование). - ISBN 978-5-16-006707-0. - Текст: электронный. - URL: https://znanium.com/catalog/product/1150956.
14. Синяева И. М. Маркетинг в торговле: учебник / И. М. Синяева, С. В. Земляк, В. В. Синяев; под редакцией Л. П. Дашкова. — 5-е изд., перераб. — Москва: Дашков и К, 2018. — 396 с. — ISBN 978-5-394-03122-9. — Текст : электронный // Лань: электронно-библиотечная система. — URL: https://e.lanbook.com/book/119234— Режим доступа: для авториз. пользователей.
15. Финансы, налоги и налогообложение: учебник / Бондарева Н.А., под ред., Андреева М.Ю., Плясова С.В., Труфанова С.А., Созаева Д.А. — Москва: КноРус, 2021.— 240 с. — ISBN 978-5-406-07868-6. — URL: https://book.ru/book/938464. — Текст: электронный.
16. Финансы, денежное обращение и кредит: учебник / Ковалева Т.М., под ред., Валиева Е.Н., Глухова А.Г., Дождева Е.Е., Жегалова Е.В., Милова Л.Н., Просветова А.А., Савинова Н.Г., Тершукова М.Б. — Москва: КноРус, 2020.— 168 с. — ISBN 978-5-406-01541-4. — URL: https://book.ru/book/936660. — Текст: электронный.
Дополнительные источники:

1. Налоговый кодекс Российской Федерации (часть первая) от 31.07.1998 N 146-ФЗ (ред. от 06.06.2019)//"Российская газета", N 148-149, 06.08.1998.
2. Федеральный закон от 06.12.2011 N 402-ФЗ (ред. от 26.07.2019) "О бухгалтерском учете"//"Российская газета", N 278, 09.12.2011.
3. Закон РФ от 07.02.1992 N 2300-1(ред. от 18.03.2019)"О защите прав потребителей"//"Российская газета", N 8, 16.01.1996.
4. Федеральный закон от 13.03.2006 N 38-ФЗ (ред. от 01.05.2019)"О рекламе"(с изм. и доп., вступ. в силу с 12.05.2019)// (опубликован на Официальном интернет-портале правовой информации http://www.pravo.gov.ru - 01.05.2019).
5. Федеральный закон от 29.10.1998 N 164-ФЗ (ред. от 16.10.2017) "О финансовой аренде (лизинге)"//"Российская газета", N 211, 05.11.1998
6. Закон РФ от 07.02.1992 N 2300-1 (ред. от 18.03.2019) "О защите прав потребителей"//"Ведомости СНД и ВС РФ", 09.04.1992, N 15, ст. 766.
7. "ГОСТ Р 54608-2011. Национальный стандарт Российской Федерации. Услуги торговли. Общие требования к объектам мелкорозничной торговли"(утв. и введен в действие Приказом Росстандарта от 08.12.2011 N 742-ст)//М.: Стандартинформ, 2012.
8.Орешкина Н.А. Осуществление налогового учета и налогового планирования: учебно-практическое пособие / Орешкина Н.А. — Москва: КноРус, 2021. — 373 с. — ISBN 978-5-406-06073-5. — URL: https://book.ru/book/939205. — Текст: электронный.
9. Парамонова, Т.Н. Маркетинг: учебное пособие / Парамонова Т.Н., Красюк И.Н. — Москва: КноРус, 2021. — 189 с. — ISBN 978-5-406-08292-8. — URL: https://book.ru/book/939281. — Текст: электронный.
10. Скворцов О.В. Осуществление налогового учета и налогового планирования в организации: учебное пособие / Скворцов О.В. — Москва: КноРус, 2020. — 194 с. — ISBN 978-5-406-07274-5. — URL: https://book.ru/book/932147. — Текст: электронный.
11. Финансы и кредит: учебное пособие. Лаврушин О.И. - Москва: КноРус, 2020.— 315 с. — ISBN 978-5-406-07339-1. — URL: https://book.ru/book/932286 (дата обращения: 24.01.2021). — Текст: электронный.
12.Финансы и кредит: учебное пособие / Лаврушин О.И. под ред. и др. — Москва: КноРус, 2020. — 315 с. — ISBN 978-5-406-07339-1. — URL: https://book.ru/book/932286. — Текст: электронный.
13. Хазанович, Э.С. Анализ финансово-хозяйственной деятельности: учебное пособие / Хазанович Э.С. — Москва: КноРус, 2017. — 271 с. — ISBN 978-5-406-05645-5. — URL: https://book.ru/book/921742. — Текст: электронный.

Интернет-ресурсы:
Российский налоговый курьер. - Режим доступа: http//www. rnk.ru / journal
[bookmark: bookmark20]/ articl /dorument 153359 phtm |.
Российский налоговый портал. - Режим доступа: http//www.taxpravo.ru /
[bookmark: bookmark22]rabrics / 116 - edinyi - socialnyi - nalog / view |.
[bookmark: bookmark23]Маркетолог.- Режим доступа: http://www.marketologi.ru/

4.3. Общие требования к организации образовательного процесса

Освоение программы ПМ. 02 Организация и проведение экономической и маркетинговой деятельности заключается в изучении МДК 02.01 Финансы, налоги и налогообложение, МДК 02.02 Анализ финансово-хозяйственной деятельности и МДК 02.03 Маркетинг.
Освоение данного модуля осуществляется после изучения общепрофессиональных дисциплин «Экономика организации», «Статистики», «Менеджмент», «Документационное обеспечение управления», «Правовое обеспечение профессиональной деятельности», «Логистика, «Бухгалтерский учёт», «Стандартизация, метрология и подтверждение соответствия».
Неотъемлемой частью ПМ. 02 Организация и проведение экономической и маркетинговой деятельности является учебная и производственная практика (по профилю специальности).
Учебная практика по специальности направлена на формирование у обучающихся умений, приобретение первоначального практического опыта и реализуется в рамках профессионального модуля ПМ. 02 Организация и проведение экономической и маркетинговой деятельности для последующего освоения ими общих и профессиональных компетенций по избранной специальности. Учебная практика реализуется непрерывно (концентрированно).
Прохождение учебной практики организовано в форме учебных занятий по 6 часов в день всего 36 часов.  
Учебная практика проходит после изучения междисциплинарных курсов данного модуля. Учебная практика заканчивается дифференцированным зачетом на последнем занятии. 
Дифференцированный зачет по учебной практике выставляется на основании характеристики профессиональной деятельности студента, аттестационного листа, дневника практики с приложениями.
Итоговая оценка за дифференцированный зачет по учебной практике складывается из следующих оценок:
- оценка руководителя учебной практики от образовательного учреждения за выполнение практических заданий с учетом объема и сложности, точности расчетов и их обоснованности (аттестационный лист);
- оценка за степень выраженности качеств студента, проявленных им в период учебной практики (характеристика студента);
- оценка за выполнение видов работ (заполнение дневника с приложениями).
[bookmark: bookmark26]Производственная практика (по профилю специальности) направлена на формирование у обучающихся общих и профессиональных компетенций, приобретение практического опыта и реализуется в рамках профессиональных модулей ПМ. 02 Организация и проведение экономической и маркетинговой деятельности и реализуется непрерывно (концентрированно).
Производственная практика проводится в организациях, направление деятельности которых соответствует профилю подготовки обучающихся, на основании договоров.
Текущий контроль прохождения производственной практики (по профилю специальности) осуществляется на основании плана – графика консультаций и контроля за выполнением обучающимися тематического плана производственной практики (по профилю специальности).
Итогом производственной практики (по профилю специальности) является дифференцированный зачёт, который выставляется руководителем производственной практики (по профилю специальности) от учебного заведения на основании аттестационного листа, представленных обучающимся характеристики (с оценкой от 24-40 баллов), дневника, отчета с положительным отзывом, а также с учетом результатов проведенного с обучающимся собеседованием.
Изучение программы ПМ 02 Организация и проведение экономической и маркетинговой деятельности завершается промежуточной аттестацией в форме экзамена (квалификационного).
После успешного освоения всех элементов ПМ 02 Организация и проведение экономической и маркетинговой деятельности - МДК 02.01 Финансы, налоги и налогообложение, МДК 02.02 Анализ финансово-хозяйственной деятельности и МДК 02.03 Маркетинг, учебной и производственной практики (по профилю специальности), обучающиеся сдают экзамен (квалификационный), который проводится с участием работодателя. 
Экзамен (квалификационный) по профессиональному модулю проверяет сформированность общих и профессиональных компетенций и готовность к выполнению вида деятельности. Итогом проверки является однозначное решение: «вид деятельности освоен/не освоен» и выставляется оценка по пятибалльной системе.

4.4. Кадровое обеспечение образовательного процесса.

Реализация программы подготовки специалистов среднего звена по специальности 38.02.04 Коммерция (по отраслям) среднего профессионального образования обеспечивается педагогическими кадрами, имеющими высшее образование,  соответствующее профилю преподаваемых МДК профессионального модуля. 
Преподаватели проходят стажировку в профильных организациях не реже 1 раза в 3 года.



[bookmark: bookmark27]

50
5 КОНТРОЛЬ И ОЦЕНКА РЕЗУЛЬТАТОВ ОСВОЕНИЯ ПРОФЕССИОНАЛЬНОГО МОДУЛЯ (ВИДА ДЕЯТЕЛЬНОСТИ)

5.1 Контроль и оценка МДК 02.01 Финансы, налоги и налогообложение

Контроль и оценка результатов освоения МДК 02.01 Финансы, налоги и налогообложение осуществляется преподавателем в процессе проведения практических занятий (устного, письменного опроса, решения задач, тестирования), во время проведения промежуточной аттестации в форме экзамена.
	Результаты освоения
(объекты оценивания) 
	Номер темы,
номер практического
занятия
	Формы и методы контроля и оценки результатов обучения
	Форма
промежуточной
аттестации

	1 
	2 
	3
	4

	ПК 2.1.
	У 1 - составлять финансовые документы и отчеты;


	Практическое занятие № 1
	Устный фронтальный опрос для проверки остаточных знаний к теме 1.2;
Письменный индивидуальный опрос для проверки остаточных знаний к теме 1.2;
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач, заполнение договора);
	

	
	
	Практическое занятие № 2
	Устный фронтальный опрос для проверки остаточных знаний к теме 1.3;
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач, расчеты показателей, заполнение финансовой документации)
	

	ПК 2.2
	У 1 - составлять финансовые документы и отчеты;
	Практическое занятие № 1
	Устный фронтальный опрос для проверки остаточных знаний к теме 1.2;
Письменный индивидуальный опрос для проверки остаточных знаний к теме 1.2;
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач, заполнение договора);
	

	ПК 2.3
	У 3 - пользоваться нормативными документами в области налогообложения, регулирующими механизм и порядок налогообложения
У 4 – рассчитывать основные налоги.
	Практическое занятие № 3
	Письменный индивидуальный опрос для проверки остаточных знаний к теме 1.4;
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение ситуационных задач);
	Экзамен

	
	
	Практическое занятие № 4
	Письменный индивидуальный опрос для проверки остаточных знаний к теме 1.5;
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач)
	

	
	
	Практическое занятие № 5
	Письменный индивидуальный опрос для проверки остаточных знаний к теме 1.5
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач)
	

	
	
	Практическое занятие № 6
	Письменный индивидуальный опрос для проверки остаточных знаний к теме 1.5
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач)
	

	
	
	Практическое занятие № 7
	Устный фронтальный опрос для проверки остаточных знаний к теме 1.5;
Письменный индивидуальный опрос по карточкам для проверки остаточных знаний к теме 1.5.
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач)
	

	
	
	Практическое занятие № 8
	Письменный опрос по карточкам для проверки остаточных знаний (тестирование) к теме 1.5;
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач)
	

	
	
	Практическое занятие № 9
	Устный фронтальный опрос для проверки остаточных знаний к темам 1.4, 1.5.
Письменный индивидуальный опрос по карточкам для проверки остаточных знаний к теме 1.5.
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач)
	

	
	
	Практическое занятие № 10
	Устный фронтальный опрос для проверки остаточных знаний к темам 1.4, 1.5.
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач)
	

	
	
	Практическое занятие № 11
	Устный фронтальный опрос для проверки остаточных знаний к темам 1.4, 1.5.
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач)
	

	
	
	Практическое занятие № 12
	Письменный опрос по карточкам для проверки остаточных знаний к темам 1.4, 1.5.
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач)
	

	
	
	Практическое занятие № 13
	Письменная работа по карточкам для проверки остаточных знаний к теме 1.6
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач)
	

	ПК 2.1
	З 2 - финансирование и денежно-кредитную политику, финансовое планирование и методы финансового контроля
	Тема 1.3
	Устный фронтальный опрос для проверки усвоения нового материала
Письменный опрос по карточкам для проверки усвоения нового материала (решение задач)
	Экзамен

	
	
	Тема 1.4
	Устный фронтальный опрос для проверки усвоения нового материала;
Письменный индивидуальный опрос для проверки усвоения нового материала (тестирование);
Оценка результатов внеаудиторной самостоятельной работы.
	

	ПК 2.2
	З 1 – сущность, функции и роль финансов в экономике, сущность и функции денег, денежного обращения;
	Тема 1.1
	Устный фронтальный опрос для проверки усвоения нового материала 
Оценка результатов внеаудиторной самостоятельной работы (подготовка сообщения).
	Экзамен

	
	
	Тема 1.2
	Устный фронтальный опрос для проверки остаточных знаний;
Устный индивидуальный опрос для проверки усвоения нового материала;
Письменный индивидуальный опрос по карточкам для проверки усвоения нового материала;
Оценка результатов внеаудиторной самостоятельной работы (подготовка сообщения, решение задач, составление схемы)
	

	
	
	Тема 1.3
	Устный фронтальный опрос для проверки усвоения нового материала;
Письменный опрос по карточкам для проверки усвоения нового материала (решение задач)
	Экзамен

	ПК 2.3
	З 3- основные положения налогового законодательства;


	Тема 1.4
	Устный фронтальный опрос для проверки усвоения нового материала;
Письменный индивидуальный опрос для проверки усвоения нового материала (тестирование);
Оценка результатов внеаудиторной самостоятельной работы (составление конспекта).
	Экзамен

	
	
	Тема 1.5
	Устный фронтальный опрос для проверки остаточных знаний;
Устный фронтальный опрос для проверки усвоения нового материала;
Письменный индивидуальный опрос для проверки усвоения нового материала
(решение задач);
Оценка результатов внеаудиторной самостоятельной работы (решение задач, подготовка презентации).
	

	
	
	Тема 1.6
	Устный фронтальный опрос для проверки усвоения нового материала;
Письменный индивидуальный опрос для проверки усвоения нового материала
	

	
	З 4 -  особенности организации налогового учета самозанятых и порядок исчисления налога на профессиональный доход
	Тема 1.6
	Устный фронтальный опрос для проверки усвоения нового материала;
Письменный индивидуальный опрос для проверки усвоения нового материала
	

	
	З 5 - функции и классификацию налогов;
	Тема 1.4
	Устный фронтальный опрос для проверки усвоения нового материала;
Письменный индивидуальный опрос для проверки усвоения нового материала (тестирование);
Оценка результатов внеаудиторной самостоятельной работы (составление конспекта).
	

	
	
	Тема 1.5
	Устный фронтальный опрос для проверки остаточных знаний;
Устный фронтальный опрос для проверки усвоения нового материала;
Письменный индивидуальный опрос для проверки усвоения нового материала
(решение задач);
Оценка результатов внеаудиторной самостоятельной работы (решение задач, подготовка презентации).
	

	
	З 6 - организацию налоговой службы;
З 7 – методика расчета основных видов налогов.
	Тема 1.4
	Устный фронтальный опрос для проверки усвоения нового материала;
Письменный индивидуальный опрос для проверки усвоения нового материала (тестирование);
Оценка результатов внеаудиторной самостоятельной работы (составление конспекта).
	

	
	
	Тема 1.6
	Устный фронтальный опрос для проверки усвоения нового материала;
Письменный индивидуальный опрос для проверки усвоения нового материала
	

	
	З 7 – методика расчета основных налогов

З
	Тема 1.5
	Устный фронтальный опрос для проверки остаточных знаний;
Устный фронтальный опрос для проверки усвоения нового материала;
Письменный индивидуальный опрос для проверки усвоения нового материала
(решение задач);
Оценка результатов внеаудиторной самостоятельной работы (решение задач, подготовка презентации).
	















5.2Контроль и оценка МДК 02.02 Анализ финансово-хозяйственной деятельности

Контроль и оценка результатов освоения МДК 02.02 Анализ финансово-хозяйственной деятельности осуществляется преподавателем в процессе проведения практических занятий (устного, письменного опроса, решения задач, тестирования), во время проведения промежуточной аттестации в форме экзамена.
	Результаты освоения
(объекты оценивания) 
	Номер темы,
номер практического
занятия
	Формы и методы контроля и оценки результатов обучения
	Форма
промежуточной
аттестации

	1 
	2 
	3
	4

	ПК 2.4.
ПК
2.9
	У 5 – анализировать результаты финансово-хозяйственной деятельности торговых знаний;
	Практическое занятие № 1
	Письменный индивидуальный опрос по карточкам для проверки остаточных знаний (тестирование);
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач, заполнение финансовых документов);
	Экзамен

	
	
	Практическое занятие № 5
	Устный фронтальный опрос для проверки остаточных знаний;
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач);
	

	
	
	Практическое занятие № 7
	Устный фронтальный опрос для проверки остаточных знаний;
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач);
	

	
	
	Практическое занятие № 8
	Письменный индивидуальный опрос для проверки остаточных знаний
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач);
	

	
	
	Практическое занятие № 9
	Устный индивидуальный опрос для проверки остаточных знаний;
Письменный индивидуальный опрос для проверки остаточных знаний по карточкам
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач);
	

	
	
	Практическое занятие № 10
	Устный фронтальный опрос для проверки остаточных знаний;
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач);
	

	
	
	Практическое занятие № 11
	Письменный индивидуальный опрос по карточкам для проверки остаточных знаний;
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач);
	

	
	
	Практическое занятие № 12
	Письменный индивидуальный блиц-опрос для проверки остаточных знаний
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач);
	

	
	
	Практическое занятие № 13
	Устный фронтальный опрос для проверки остаточных знаний
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач);
	

	
	
	Практическое занятие № 15
	Письменный  индивидуальный блиц-опрос для проверки остаточных знаний;
Письменный опрос по карточкам для проверки остаточных знаний (тестирование);
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач);
	

	
	
	Практическое занятие № 16
	Устный фронтальный опрос для проверки остаточных знаний;
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач);
	

	
	
	Практическое занятие № 17
	Устный фронтальный опрос для проверки остаточных знаний;
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач);
	

	
	У 6 – применять методы и приемы финансово-хозяйственной деятельности для разных видов анализа.
	Практическое занятие № 1
	Письменный индивидуальный опрос по карточкам для проверки остаточных знаний
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач, заполнение финансовых документов);
	

	
	
	Практическое занятие № 2
	Письменная работа по карточкам для проверки остаточных знаний;
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач);
	

	
	
	Практическое занятие № 3
	Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач);
	

	
	
	Практическое занятие № 4
	Устный фронтальный опрос для проверки остаточных знаний;
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач);
	

	
	
	Практическое занятие № 6
	Устный фронтальный опрос для проверки остаточных знаний;
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач);
	

	
	
	Практическое занятие № 7
	Устный фронтальный опрос для проверки остаточных знаний;
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач);
	

	
	
	Практическое занятие № 8
	Письменный индивидуальный опрос для проверки остаточных знаний
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач).
	

	
	
	Практическое занятие № 9
	Устный индивидуальный опрос для проверки остаточных знаний;
Письменный индивидуальный опрос для проверки остаточных знаний по карточкам
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач);
	

	
	
	Практическое занятие № 10
	Устный фронтальный опрос для проверки остаточных знаний;
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач);
	

	
	
	Практическое занятие № 11
	Письменный индивидуальный опрос по карточкам для проверки остаточных знаний;
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач);
	

	
	
	Практическое занятие № 14
	Устный фронтальный опрос для проверки остаточных знаний;
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач);
	

	
	
	Практическое занятие № 15
	Письменный  индивидуальный блиц-опрос для проверки остаточных знаний;
Письменный опрос по карточкам для проверки остаточных знаний (тестирование);
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач);
	

	
	
	Практическое занятие № 16
	Устный фронтальный опрос для проверки остаточных знаний;
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач);
	

	
	
	Практическое занятие № 17
	Устный фронтальный опрос для проверки остаточных знаний;
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач);
	

	ПК 2.9
	У 1 - составлять финансовые документы и отчеты;
	Практическое занятие № 1
	Письменный индивидуальный опрос по карточкам для проверки остаточных знаний
Письменный индивидуальный опрос для 
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач, заполнение финансовых документов);
	

	
	
	Практическое занятие № 3
	Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач);
	

	
	
	Практическое занятие № 4
	Устный фронтальный опрос для проверки усвоения нового материала
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач);
	

	
	
	Практическое занятие № 14
	Устный фронтальный опрос для проверки остаточных знаний;
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач);
	

	ПК 2.4
	З 8  -  методологические основы анализа финансово-хозяйственной деятельности: цели, задачи, методы, приемы, виды; информационное обеспечение, организацию аналитической работы;
	Тема 2.1
	Устный фронтальный опрос для проверки усвоения нового материала;
Письменный индивидуальный опрос для проверки опорных знаний по карточкам (тестирование);
Устный фронтальный опрос для проверки усвоения нового материала
Письменный опрос по карточкам для усвоения нового материала (решение задач)
Оценка результатов внеаудиторной самостоятельной работы (составление конспекта).
	Экзамен


	
	
	Тема 2.2
	Письменный индивидуальный опрос для проверки опорных знаний по карточкам (тестирование);
Устный фронтальный опрос для проверки усвоения нового материала;
Письменный опрос по карточкам для усвоения нового материала решение задач;
Оценка результатов внеаудиторной самостоятельной работы (подготовка сообщения, решение задач).
	

	ПК 2.4 ПК 2.9
	З 9 - анализ деятельности организаций оптовой и розничной торговли, финансовых результатов деятельности;
	Тема 2.3
	Устный фронтальный опрос для проверки усвоения нового материала;
 Письменный индивидуальный опрос по карточкам для проверки усвоения нового материала (решение задач);
Оценка результатов внеаудиторной самостоятельной работы (составление конспекта).
	

	
	
	Тема 2.4
	Устный  фронтальный опрос для проверки усвоения нового материала;
Блиц- опрос по карточкам для проверки усвоения нового материала
Письменный индивидуальный опрос по карточкам для проверки усвоения нового материала
Оценка результатов внеаудиторной самостоятельной работы (подготовка сообщения).
	

	
	
	Тема 2.5
	Устный индивидуальный опрос для проверки усвоения нового материала;
Оценка результатов внеаудиторной самостоятельной работы (составление конспекта).
	

	
	
	Тема 2.6
	Устный индивидуальный опрос для проверки усвоения нового материала
Письменный опрос по карточкам для проверки усвоения нового материала (решение задач);
Оценка результатов внеаудиторной самостоятельной работы (подготовка сообщения).
	

	
	
	Тема 2.7
	Устный фронтальный опрос для проверки усвоения нового материала; 
Письменный индивидуальный опрос для проверки усвоения нового материала (решение задач);
	

	
	
	Тема 2.8
	Устный индивидуальный опрос для проверки усвоения нового материала;
Оценка результатов внеаудиторной самостоятельной работы (составление конспекта).
	

	
	
	Тема 2.9
	Письменный индивидуальный опрос для проверки усвоения новых знаний
Оценка результатов внеаудиторной самостоятельной работы (подготовка сообщения).
	

	
	
	Тема 2.10
	Устный фронтальный опрос для проверки усвоения нового материала
Письменный индивидуальный  опрос по карточкам для проверки усвоения нового материала (решение задач).
	

































5.3Контроль и оценка МДК 02.03 Маркетинг

Контроль и оценка результатов освоения МДК 02.03 Маркетинг осуществляется преподавателем в процессе проведения в процессе проведения практических занятий (устного, письменного опроса, решения задач, тестирования), во время проведения промежуточной аттестации в форме экзамена.
	Результаты освоения
(объекты оценивания) 
	Номер темы,
номер практического
занятия
	Формы и методы контроля и оценки результатов обучения
	Форма
промежуточной
аттестации

	1 
	2 
	3
	4

	ПК 2.5.

	У 7–выявлять, формировать и удовлетворять потребности.
	Практическое занятие № 1
	Письменный индивидуальный опрос по карточкам для проверки остаточных знаний (тестирование);
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение ситуационных задач);
	

	
	
	Практическое занятие № 2
	Устный фронтальный опрос для проверки остаточных знаний;
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение ситуационных задач);
	

	
	
	Практическое занятие № 4
	Письменный индивидуальный опрос по карточкам для проверки остаточных знаний
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение ситуационных задач);
	

	
	
	Практическое занятие № 8
	Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач);
	

	ПК 2.6
	У 8 -  обеспечивать распределение через каналы сбыта и продвижение товаров на рынке с использованием маркетинговых коммуникаций
	Практическое занятие № 5
	Письменный индивидуальный опрос для проверки остаточных знаний по карточкам
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач);
	

	
	
	Практическое занятие № 12
	Устный фронтальный опрос для проверки остаточных знаний;
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение ситуационных задач).
	

	
	
	Практическое занятие № 13
	Устный фронтальный опрос для проверки остаточных знаний;
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач).
	

	ПК 2.7
	У 9 – проводить маркетинговые исследования рынка
	Практическое занятие № 3
	Устный фронтальный опрос для проверки остаточных знаний;
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение ситуационных задач);
	

	
	
	Практическое занятие № 9
	Оценка результатов работы на практическом занятии (решение ситуационных задач);
	

	
	
	Практическое занятие № 10
	Письменный индивидуальный опрос по карточкам для проверки остаточных знаний (тестирование);
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение ситуационных задач);
	

	ПК
2.8
	У 10 – оценивать конкурентоспособность товаров
	Практическое занятие №11
	Письменный индивидуальный опрос по карточкам для проверки остаточных знаний
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение ситуационных задач);
	

	
	
	Практическое занятие № 14
	Устный фронтальный опрос для проверки остаточных знаний
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач);
	

	
	
	Практическое занятие № 15
	Устный индивидуальный опрос для проверки остаточных знаний
Оценка результатов работы на практическом занятии (решение задач);
	

	ПК 2.5
	З 10 - составные элементы маркетинговой деятельности: цели, задачи, принципы, функции, объекты, субъекты; стратегическое маркетинговое планирование;
	Тема 3.1
	Устный индивидуальный опрос для проверки усвоения нового материала
	экзамен


	
	
	Тема 3.5
	Устный фронтальный опрос для проверки усвоения нового материала;
Оценка результатов внеаудиторной самостоятельной работы (подготовка презентации).
	

	ПК 2.6
	З 11 - средства: удовлетворения потребностей, распределения и продвижения товаров, маркетинговые коммуникации и их характеристику; маркетинговое понимание товара, товарная политика;

	Тема 3.2
	Устный фронтальный опрос для проверки усвоения нового материала;
	

	
	
	Тема 3.3
	Устный фронтальный опрос для проверки усвоения нового материала
Оценка результатов внеаудиторной самостоятельной работы (подготовить презентацию).
	

	ПК 2.7
	З 12 - методы изучения рынка, анализа окружающей среды;
	Тема 3.4
	Устный индивидуальный опрос для усвоения нового материала
Оценка результатов внеаудиторной самостоятельной работы (подготовить презентацию).
	

	
	З 14 - этапы маркетинговых исследований, их результат; управление маркетингом;
	Тема 3.5
	Устный фронтальный опрос для проверки усвоения нового материала;
Оценка результатов внеаудиторной самостоятельной работы (подготовка презентации).
	

	ПК 2.8
	З 13 - конкурентную среду, виды конкуренции, показатели оценки конкурентоспособности;
З 15– определение цифрового маркетинга, новейшие тенденции в области развития цифрового маркетинга
	Тема 3.6
	Устный фронтальный опрос для проверки усвоения нового материала
	

	
	
	Тема 3.7
	Устный индивидуальный опрос для проверки усвоения нового материала.
	




5.4 КОНТРОЛЬ И ОЦЕНКА УЧЕБНОЙ, ПРОИЗВОДСТВЕННОЙ ПРАКТИКИ (ПО ПРОФИЛЮ СПЕЦИАЛЬНОСТИ), ЭКЗАМЕНА (КВАЛИФИКАЦИОННОГО).

	Результаты освоения
(объекты оценивания)
	Основные показатели оценки результата
	Формы и методы контроля и оценки

	ПК 2.1
ПК 2.2
ОК 2
ОК 10

	У 1
У 2
	- Анализ основных нормативно-правовых актов, регулирующих учет товарно-материальных ценностей;
- Анализ состава финансовых документов предприятия;
- Соблюдение требований к составлению и оформлению первичной документации и финансовой отчетности в соответствии со стандартами бухгалтерского учета и регламентирующими нормативными актами (п.2 ст.13 Закона "О бухгалтерском учете");
- баланса предприятия;
- отчета о прибылях и убытках;
- установление цены и оформление ценников;
- осуществление денежных расчетов с покупателями.
-Выбор и применение методов и способов решения профессиональных задач в области контроля и анализа финансово-хозяйственной деятельности организации
оценка эффективности и качества выполнения задач
- Обоснование личной ответственности за соблюдение санитарных норм и правил. Выполнение работ с соблюдением требований действующего законодательства, стандартов, технических условий при продаже товаров.
	Оценка результатов работы в ходе проведения учебной практики

	ПК 2.3
ОК 2; ОК 4; ОК10 
ОК12

	У 3
У 4
	- Правильность определения статей при исчислении федеральных налогов;
- Точность в расчете федеральных налогов розничного предприятия:
- решение практических ситуации по исчислению НДС;
- решение практических ситуаций по исчислению налога на прибыль;
- решение практических ситуаций по начислению заработной платы и исчислению НДФЛ;
- Соблюдение требований к заполнению налоговых деклараций.
-Соблюдение последовательности действий при осуществлении денежных расчетов с работниками предприятия;
-Выбор и применение методов и способов решения профессиональных задач в области контроля и анализа финансово-хозяйственной деятельности организации
оценка эффективности и качества выполнения задач.
- Оперативность	поиска	и использования необходимой информации	для качественного выполнения профессиональных	задач, профессионального и личностного развития. Широта использования различных	 источников информации, включая электронные.
- Отбор 	и	анализ информации; структурирование информации в соответствии с заданием;
- .Планирование структуры отчета для логичного, аргументированного и ясного изложения материалов разделов отчета по виду деятельности «Организация и проведение экономической и маркетинговой деятельности»;
- Выполнение работ с соблюдением требований действующего законодательства, стандартов, технических условий при продаже товаров.
	Оценка результатов работы в ходе проведения учебной практики

	ПК 2.4
ОК 2; 
ОК12
	У 5-
	- Точность определения микроэкономических показателей;
- Правильность выполнения расчетов по оценке микроэкономических показателей и их анализ.
Решение практических ситуаций, связанных с их определением и анализом основных показателей предприятия:
- сводный анализ основных показателей предприятия;
- Правильность оформления трудовых договоров, а так же первичных документов кадрового делопроизводства (документы на предоставление отпуска, перевод в подразделение, увольнение, личная карточка и др.).
- Правильность  учета по заработной оплате; изучение форм оплаты труда принятых в организации (повременная/сдельная).
Осуществление начислений заработной платы и исчислений сумм удержаний из заработной платы сотрудников предприятия в соответствии с ТК РФ и НК РФ;
-установление цены продукции; торговой надбавки;
-Выбор и применение методов и способов решения профессиональных задач в области контроля и анализа финансово-хозяйственной деятельности организации
оценка эффективности и качества выполнения задач.
- Оперативность	поиска	и использования необходимой информации	для качественного выполнения профессиональных	задач, профессионального и личностного развития. Широта использования различных	 источников информации, включая электронные.
- Отбор	и	анализ информации; структурирование информации в соответствии с заданием;
- .Планирование структуры отчета для логичного, аргументированного и ясного изложения материалов разделов отчета по виду деятельности «Организация и проведение экономической и маркетинговой деятельности»;
- Выполнение работ с соблюдением требований действующего законодательства, стандартов, технических условий при продаже товаров.
	Оценка результатов работы в ходе проведения учебной практики














	ПК 2.7
ОК 2; ОК 10

	У 9
	-составление схемы процесса управления маркетингом на предприятии;
- выявление маркетинговой стратегии;
- составление характеристик структурных элементов комплекса маркетинга, выявление взаимосвязи между ними;
- решение практических ситуаций, связанных с анализом внешней и внутренней среды организации;
- анализ внешней среды конкретного предприятия;
- выявление возможности и угрозы рынка мобильной связи.
-Выбор и применение методов и способов решения профессиональных задач в области контроля и анализа финансово-хозяйственной деятельности организации
оценка эффективности и качества выполнения задач.
- Отбор	и	анализ информации; структурирование информации в соответствии с заданием;
- .Планирование структуры отчета для логичного, аргументированного и ясного изложения материалов разделов отчета по виду деятельности «Организация и проведение экономической и маркетинговой деятельности»;
	Оценка результатов работы в ходе проведения учебной практики


	ПК 2.9 
ОК 2, ОК 4; 
ОК 10; ОК 12
	У 6

	-Обоснованность выбора методов и приемов анализа финансово-хозяйственной деятельности при выполнении практических  заданий , 
- Точность при решении практических ситуаций, связанных с анализом основных показателей предприятия;
- правильность в расчете основных показателей предприятия;
- Правильность выполнения анализа динамики общего объема розничной реализации, анализа товарооборота по группам товаров и его обоснованность;
- Точность в построении диаграммы развития оборота розничной реализации торгового предприятия в динамике;
- Правильность выполнения расчета влияние изменения цен  и физического объема реализации на изменение оборота розничной торговли;
- Точность в выполнении расчета показателей эффективности использования товарных запасов;
- Правильность выполнения анализа состава и структуры расходов торгового предприятия;
-Правильность выполнения анализа состава и структуры доходов и его обоснованность;
- Правильность выполнения анализа динамики прибыли торгового предприятия;
- Правильность выполнения анализа состава и структуры активов баланса и выявление причин и факторов, повлиявших на изменение доходов.
- Правильность выполнения анализа состава и структуры пассива баланса предприятия;
- Точность в определении показателей ликвидности и платежеспособности предприятия;
- Точность в определении показателя финансовой устойчивости предприятия.
-Выбор и применение методов и способов решения профессиональных задач в области контроля и анализа финансово-хозяйственной деятельности организации
оценка эффективности и качества выполнения задач.
- Отбор	и	анализ информации; структурирование информации в соответствии с заданием;
- .Планирование структуры отчета для логичного, аргументированного и ясного изложения материалов разделов отчета по виду деятельности «Организация и проведение экономической и маркетинговой деятельности»;
	Оценка результатов работы в ходе проведения учебной практики


	ПК 2.1
ОК 1-ОК 4; ОК 6, ОК 7; ОК 10, ОК 12
	ПО1

	Обоснованность выбора данных бухгалтерского учета для контроля учета товаров и их планирования;
Соблюдение последовательности действий при проведении учета товаров в соответствии с «Инструкцией о порядке приема продукции производственно-технического назначения и товаров народного потребления по количеству, утвержденную постановлением Госарбитража СССР от 15 июня 1965 г. № П-6) по количеству и качеству;
Соответствие оформления документации по учету движения товаров установленным требованиям (стандартам) с использование программы 1С бухгалтерия;
Соответствие оформления документации по установлению цены по номенклатуре;
Соответствие оформления документации по учету движения денежных средств предприятия: расчеты с покупателями и поставщиками, расчеты с бюджетом.
Соблюдение последовательности действий при проведении инвентаризации;
-Соответствие оформления результатов инвентаризации установленным требованиям (стандартам).
Соответствие оформления организационно-распорядительных и товаросопроводительных документов установленным требованиям (стандартам) ОСТ 14 20-76 «Документация торговая. ТСД предприятий внутреннего рынка»;
Правильность составления организационно-распорядительных и товаросопроводительных документов в соответствии с ГОСТом  Р 6.30-2003 «Унифицированная система документации ОРД»;
Организация хранения организационно-распорядительных и товаросопроводительных документов в соответствии с установленными требованиями (стандартами);
Грамотность и скорость составления и оформления организационно-распорядительных и товаросопроводительных документов при работе с автоматизированными системами.
- демонстрация интереса к будущей профессии;
- объяснение социальной значимости профессии менеджера по продажам;
- Анализ организации собственной деятельности в выборе  и применении методов и способов решения профессиональных задач в области организации работы;
- владение различными способами поиска информации и ее результативность;
- соблюдение принципов профессиональной этики при взаимодействии с обучающимися, преподавателями;
- рациональное распределение времени на все выполнения задания.
выполнение практических заданий с соблюдением техники безопасности, охраны труда и  экологической безопасности.
- Логическое, аргументированное изложение информации клиенту в устной и письменной форме.
	Оценка результатов работы в ходе проведения производственной практики

	ПК 2.3
ОК 1-ОК 4; ОК 6, ОК 7; ОК 10, ОК 12
	ПО 3
ПО 4

	Обоснованность выбора экономических методов в конкретных практических ситуациях;
Правильность расчета основных налогов в соответствии с учетной политикой предприятия и НК РФ;
Полнота анализа микроэкономических показателей;
- Полнота анализа рынков ресурсов.
Грамотность и скорость составления и оформления организационно-распорядительных и товаросопроводительных документов при работе с автоматизированными системами.
- демонстрация интереса к будущей профессии;
- объяснение социальной значимости профессии менеджера по продажам;
- Анализ организации собственной деятельности в выборе  и применении методов и способов решения профессиональных задач в области организации работы;
- владение различными способами поиска информации и ее результативность;
- соблюдение принципов профессиональной этики при взаимодействии с обучающимися, преподавателями;
- рациональное распределение времени на все выполнения задания.
выполнение практических заданий с соблюдением техники безопасности, охраны труда и  экологической безопасности.
- Логическое, аргументированное изложение информации клиенту в устной и письменной форме.
	Оценка результатов работы в ходе проведения производственной практики

	ПК 2.4
ПК 2.9
ОК 1-ОК 4; ОК 6, ОК 7; ОК 10, ОК 12
	ПО3
ПО 4

	Расчет основных экономических показателей коммерческой организации: товарооборота, скорости обращения, издержек обращения, показателей эффективности использования основных производственных фондов; выручки и прибыли;
- Правильность расчета заработной платы сотрудников и ФОТ
 предприятия в соответствии с ТК РФ и НК РФ, учетной политикой торговой организации.
Обоснованность выбора методов и приемов анализа финансово-хозяйственной деятельности при осуществлении коммерческой деятельности;
Соблюдение последовательности действий при осуществлении денежных расчетов с покупателями;
- Правильность оформления финансовой документации и отчетности в соответствии  со стандартами бухгалтерского учета и регламентирующими нормативными актами (п.2 ст.13 Закона "О бухгалтерском учете").
Грамотность и скорость составления и оформления организационно-распорядительных и товаросопроводительных документов при работе с автоматизированными системами.
- демонстрация интереса к будущей профессии;
- объяснение социальной значимости профессии менеджера по продажам;
- Анализ организации собственной деятельности в выборе  и применении методов и способов решения профессиональных задач в области организации работы;
- владение различными способами поиска информации и ее результативность;
- соблюдение принципов профессиональной этики при взаимодействии с обучающимися, преподавателями;
- рациональное распределение времени на все выполнения задания.
выполнение практических заданий с соблюдением техники безопасности, охраны труда и  экологической безопасности.
- Логическое, аргументированное изложение информации клиенту в устной и письменной форме.
	Оценка результатов работы в ходе проведения производственной практики

	ПК 2.5
ОК 1-ОК 4; ОК 6, ОК 7; ОК 10, ОК 12
	ПО 5

	- Правильность выбора мероприятий  по формированию спроса и стимулированию сбыта соответствующих целям и задачам маркетинга.
Грамотность и скорость составления и оформления организационно-распорядительных и товаросопроводительных документов при работе с автоматизированными системами.
- демонстрация интереса к будущей профессии;
- объяснение социальной значимости профессии менеджера по продажам;
- Анализ организации собственной деятельности в выборе  и применении методов и способов решения профессиональных задач в области организации работы;
- владение различными способами поиска информации и ее результативность;
- соблюдение принципов профессиональной этики при взаимодействии с обучающимися, преподавателями;
- рациональное распределение времени на все выполнения задания.
выполнение практических заданий с соблюдением техники безопасности, охраны труда и  экологической безопасности.
- Логическое, аргументированное изложение информации клиенту в устной и письменной форме.
	Оценка результатов работы в ходе проведения производственной практики

	ПК 2.6
ОК 1-ОК 4; ОК 6, ОК 7; ОК 10, ОК 12
	ПО 7

	Обоснованность и целесообразность использования и применения маркетинговых коммуникаций целям организаций.
Грамотность и скорость составления и оформления организационно-распорядительных и товаросопроводительных документов при работе с автоматизированными системами.
- демонстрация интереса к будущей профессии;
- объяснение социальной значимости профессии менеджера по продажам;
- Анализ организации собственной деятельности в выборе  и применении методов и способов решения профессиональных задач в области организации работы;
- владение различными способами поиска информации и ее результативность;
- соблюдение принципов профессиональной этики при взаимодействии с обучающимися, преподавателями;
- рациональное распределение времени на все выполнения задания.
выполнение практических заданий с соблюдением техники безопасности, охраны труда и  экологической безопасности.
- Логическое, аргументированное изложение информации клиенту в устной и письменной форме.
	Оценка результатов работы в ходе проведения производственной практики

	ПК 2.8
ОК 1-
ОК 4; ОК 6, ОК 7; ОК 10, ОК 12
	ПО 8

	Соответствие конкурентных преимуществ товара организации эффективности сбыта.
Грамотность и скорость составления и оформления организационно-распорядительных и товаросопроводительных документов при работе с автоматизированными системами.
- демонстрация интереса к будущей профессии;
- объяснение социальной значимости профессии менеджера по продажам;
- Анализ организации собственной деятельности в выборе  и применении методов и способов решения профессиональных задач в области организации работы;
- владение различными способами поиска информации и ее результативность;
- соблюдение принципов профессиональной этики при взаимодействии с обучающимися, преподавателями;
- рациональное распределение времени на все выполнения задания.
выполнение практических заданий с соблюдением техники безопасности, охраны труда и  экологической безопасности.
- Логическое, аргументированное изложение информации клиенту в устной и письменной форме.
	Оценка результатов работы в ходе проведения производственной практики

	ПК 2.1
ПК 2.2
ОК 1, ОК 3,
 ОК 12

	- Выполнение контроля результатов хозяйственной деятельности по этапам работы;
- Проведение учета товаров;
- составление корреспонденций счетов;
- составление акта приема-передачи товаров;
- определяет норму естественной убыли;
-Оформление товаросопроводительных документов с использованием автоматизированных систем обучения;
- составление акта  приема-передачи товаров;
- использование программа «1С Бухгалтерия»;
- Выполнение проверки реквизитов сопроводительных документов, правильность их составления в соответствии с ГОСТ Р.  6.30-2003 УСД;
- грамотность в  составлении и оформлении финансовых документов;
проявление интереса к будущей профессии;
- объяснение значимости профессии менеджера по продаже;
- участие в предметных конкурсах, олимпиадах;
- Проявление сообразительности, аналитических способностей, системного мышления, эрудиции.
-определение и выбор способа разрешения проблемы в соответствии с заданными критериями;
- проведение анализа ситуаций по заданным критериям и определение рисков;
- оценивание последствий принятых решений;
- -выполнение работ с соблюдением действующего законодательства, стандартов, технических условий при продаже товаров;
	Экзамен
(квалификационный)

	ПК 2.3
ОК2, ОК 6, 
ОК 12
	Обоснование выбора методов и приемов анализа финансово-хозяйственной деятельности при осуществлении коммерческой деятельности;
Произведение верного и безошибочного расчета, и анализа основных показателей предприятия в соответствии с различными методами и приемами финансово-хозяйственной деятельности.
- обоснование выбора вида, метода и приема бесконфликтного общения в коллективе;
- соблюдение принципов профессиональной этики при взаимодействии с обучающимися, с преподавателями.
- рациональное распределение времени на все выполнения задания.
- Анализ организации собственной деятельности в выборе  и применении методов и способов решения профессиональных задач в области организации работы;
- в оценке эффективности и качества выполнения профессиональных задач.
-выполнение работ с соблюдением действующего законодательства, стандартов, технических условий;
- соблюдение правил охраны труда при использовании торгово-технологического оборудования
	Экзамен
(квалификационный)

	ПК 2.4
ПК 2.9
ОК 4, ОК 10
	· Демонстрация правильности расчета основных экономических показателей коммерческой организации: товарооборота, скорости обращения, издержек обращения, показателей эффективности использования основных производственных фондов; выручки и прибыли;
- расчета цены продукции;
- расчета заработной платы сотрудников и ФОТ предприятия в соответствии с ТК РФ и НК РФ, учетной политикой торговой организации;
- Подытоживание вычислений и  формулирование выводов.
- оперативность поиска необходимой информации, обеспечивающей наиболее быстрое, полное и эффективное выполнение профессиональных задач;
- владение различными способами поиска информации и ее результативность;
- самостоятельность в поиске информации при решении не типовых профессиональных задач
- логическое, аргументированное изложение информации в устной и письменной форме.
	Экзамен (квалификационный)

	ПК 2.5
ОК 2, ОК 4, ОК 10
	Правильность выявления типа маркетинга в соответствии с потребностями потребителя;
- Определение реализованного спроса. 
- Определение степени удовлетворения спроса в соответствии с потребностями потребителя.
- оперативность поиска необходимой информации, обеспечивающей наиболее быстрое, полное и эффективное выполнение профессиональных задач;
- владение различными способами поиска информации и ее результативность;
- самостоятельность в поиске информации при решении не типовых профессиональных задач
-Нахождение, отбор и использование информации для эффективного выполнения профессиональных задач;
логическое, аргументированное изложение информации в устной и письменной форме
	Экзамен
(квалификационный)

	ПК 2.6
ОК 2, ОК 3, ОК 7
	Правильность применения маркетинговых коммуникаций;
- Определение экономического эффекта от проведения рекламной компании;
- Точность проведения расчетов с подведением итогов и предложениями.
Проявление сообразительности, аналитических способностей, системного мышления, эрудиции;
- обоснованность постановки цели и задач, выбора и применение способов и методов решения профессиональных задач;
- качество и полнота выполнения заданий;
-объективность оценки собственных результатов выполнения заданий;
-определение и выбор способа разрешения проблемы в соответствии с заданными критериями;
- проведение анализа ситуаций по заданным критериям и определение рисков;
-аргументированность собственного мнения;
- скорость принятия решений;
- оценивание последствий принятых решений;
- формирование последовательности в выборе и принятии решений.
	Экзамен (квалификационный)

	ПК 2.7
ПК 2.8
ОК 2, ОК 6, 
ОК 10
	· Правильность оценки конкурентоспособности товаров;
- Правильность оценки конкурентных преимуществ организации;
- Определение места каждого направления в матрице БКГ и оценивание конкурентоспособность каждого наименования продукции. 
- Принятие и реализация альтернативных маркетинговых решений предприятия;  
- Обеспечение распределения через каналы сбыта с использованием маркетинговых коммуникаций.
- определение и выбор способов (технологии) решения задачи в соответствии с заданными условиями;
- - воспроизведение и обоснование выбранного метода, способа для проведения анализа;
- формулирование выводов и предложений;
- определение последовательности при выполнении поставленных задач; владение механизмом планирования, организации и формирования полученных результатов;
логическое, аргументированное изложение информации клиенту в устной и письменной форме
	Экзамен (квалификационный)



Формы и методы контроля и оценки результатов обучения должны позволять проверять у обучающихся не только сформированность профессиональных компетенций, но и развитие общих компетенций и обеспечивающих их умений.
	Результаты освоения
(объекты оценивания)
	Основные показатели оценки результата
	Формы и методы контроля и оценки

	ОК 1. Понимать сущность и социальную значимость своей будущей профессии, проявлять к ней устойчивый интерес.
	- демонстрация интереса к будущей профессии;
- объяснение социальной значимости профессии менеджера по продажам;
- эффективная самостоятельная работа изучения профессионального модуля в форме рефератов, сообщений;
- результативное участие в конкурсах профессионального мастерства в форме деловых игр и презентаций.
	Интерпретация результатов наблюдений за деятельностью обучающегося в процессе прохождения практики

	ОК 2. Организовывать собственную деятельность, выбирать типовые методы и способы выполнения профессиональных задач, оценивать их эффективность и качество.
	Анализ организации собственной деятельности в:
-  выборе  и применении методов и способов решения профессиональных задач в области организации работы;
- оценке эффективности и качества выполнения профессиональных задач.
	Интерпретация результатов наблюдений за деятельностью обучающегося в процессе прохождения практики

	ОК 3. Принимать решения в стандартных и нестандартных ситуациях и нести за них ответственность.
	- определение и выбор способа разрешения проблемы в соответствии с заданными критериями;
- самоанализ и коррекция результатов собственной деятельности на теоретических и практических занятиях;
	Интерпретация результатов наблюдений за деятельностью обучающегося в процессе прохождения практики

	ОК 4 Осуществлять поиск и использование информации, необходимой для эффективного выполнения профессиональных задач, профессионального и личностного развития.
	- оперативность поиска необходимой информации, обеспечивающей наиболее быстрое, полное и эффективное выполнение профессиональных задач;
- владение различными способами поиска информации и ее результативность;
- адекватность оценки полезности информации;
- самостоятельность в поиске информации при решении не типовых профессиональных задач.
	Интерпретация результатов наблюдений за деятельностью обучающегося в процессе прохождения практики

	ОК  6Работать в команде, эффективно общаться с коллегами, руководством, потребителями
	- обоснованность выбора вида, метода и приема бесконфликтного общения в коллективе;
- соблюдение принципов профессиональной этики при взаимодействии с обучающимися, преподавателями;
- рациональное распределение времени на все выполнения задания.
	Интерпретация результатов наблюдений за деятельностью обучающегося в процессе прохождения практики

	ОК 7Самостоятельно определять задачи профессионального  личностного развития, заниматься самообразованием, осознанно планировать повышение квалификации
	- рациональность планирования и организация профессиональной деятельности с учетом требований технологического процесса;
- своевременность сдачи практических заданий;
- выполнение практических заданий с соблюдением техники безопасности, охраны труда и  экологической безопасности.
	Интерпретация результатов наблюдений за деятельностью обучающегося в процессе прохождения практики

	ОК 10. Логически верно, аргументировано и ясно излагать устную и письменную речь.
	Нахождение, отбор и использование информации для эффективного выполнения профессиональных задач. Логическое, аргументированное изложение информации клиенту в устной и письменной форме.
	Интерпретация результатов наблюдений за деятельностью обучающегося в процессе прохождения практики

	ОК 12. Соблюдать действующее законодательство и обязательные требования нормативных документов, а также требования стандартов, технических условий 
	- обоснование личной ответственности за соблюдением санитарных норм и правил;
-выполнение работ с соблюдением действующего законодательства, стандартов, технических условий при продаже товаров;
- соблюдение правил охраны труда при использовании торгово-технологического оборудования.
	Интерпретация результатов наблюдений за деятельностью обучающегося в процессе прохождения практики
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PACCMOTPEHO

na 3acemanyn LTK opato YP
SKOHOMHKH ¥ KOMMEPLIUH o3oBa O.A
TTpotoxom Ne 11

ot 30 mrons 2020 .

[pencendzens LIUKJIOBOM KOMUCCHH

nenuna T.B.
®HU.0.

PaGouas mporpamma 1o IIM.02 Oprasu3anuss 4 TPOBEJCHHE
SKOHOMHYECKOM ¥ MAapKeTHHIOBOH [eSTENbHOCTH paspaGoTaHa Ha OCHOBE
DejlepaibHOr0  TOCYIapCTBEHHOTO 06pa3oBaTeNBHOTO ~ CTAHZApTa  CPEIHEro
11poheCCHOHANBHOTO 06Pa30BaHUs 11O cnenuansrocTd 38.02.04 Kommepnust (o
oTpacyisim) (YTBEPIKAEHHOTO TIPUKA30M Munrcrepersa o6pasoBanms 1 Haykd Ne
32855 ot 15 mast 2014r., 3aperucTpupoBasnbM B MuriocTe P® 26 monst 2014 r. Ne
539)

Opranuszanus  — paspaborauk: HUIIOY «CanpCKuil  SKOHOMHKO-IIPaBOBOA
TEXHAKYM»

PaspaGorunk: Mopo3oBa Omera Auekceesra, Kucenesa Jlapuca IOpseBHa
npenonasarens HUIIOY «COIIT»

PereH3eHT: npeaceaaTenb LIK 5KOHOMHUKH ¥ KOMMEPLHA Anenuna T.B.

Penensent: Jupexrop OO0 «ApuanHa» 10.1. Tlapacoukui
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